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FUNDAMENTOS DE UNA TEORIA
PURA DE LOS COSTES

La economia se puede considerar ¢omo un proceso que se des-
arrolla entro los dos polos de la “produccién y el consumo”. Esta
monografia pretende analizar un determinado aspecto de la pro-
duccion, a saber: el ‘papel quc/cn ¢ésta corresponde a los costes de
produccion. Los costes y el precio del producto son dos regula-
dores econémicos de la produccién. De la relacion del concepto de
coste con determinados principios fundamentales reguladores de la
produccion, se deduce un sistema de principios formales sobre la
dependencia del proceso de produccién con respecto a los costes
de produccién. Estos principios son formales en el sentido de que
se deducen de simples definiciones conceptuales y representan-for-
mas del pensar a las que tiene que atenerse toda reflexion especial
teorética o calculadora de los costes.

El problema a resolver es de caricter cuantitativo, se trata siem-
pre de relaciones entre magnitudes valorativas de bienes y mag- .
nitudes cuantitativas de bienes. Los medios mas apropiados para
practicar un anilisis cuantitativo nos los ofrecen las matemaiticas.
Por lo tanto, en todos los anilisis complicados habremos de servir-
nos de la forma de pensamiento desarrollada por esta ciencia.. Pero
como las matematicas no son utilizables como- instrumento general
para el andlisis econémico cuantitativo, completaremos los princi-

pios demostrados por via matemativa con reflexioncs 16gico-verha-
les y representaciones graficas.
-
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CAPITULO 1

FUNDAMENTOS
1. Conceptos fundamentales de la produccion

I

1. Hemos-de partir del concepto de la unidad cuantitativa de
bien. Esta unidad normalmente puede ser fijada a discreciéon. Sin
embargo, nosotros, por razones de conveniencia, la determinaremos
de forma tal que represente el menor “Quantum” de bien que nor-
malmente se vende en los grandes mercados.

~ Consideremos, pues, el proceso de produccién economico-social.
Este puede ser dividido mentalmente cn sectores, dentro de los
cuales la produccién de una unidad cuantitativa de bien sca de-
terminada por una voluntad iinica. Esta divisién es de tipo formal.
No siempre se podra practicar, con arreglo a este principio, una
divisién material univoca. Lo que tampoco es necesario para el fin
quo. perseguimos. Cualquiera que sea la forma en que se lleve a
cabo la divisién material, los principios que deduzcamos para un
determinado scctor conservaran su validez, aun cuando sean de
naturaleza formal.

Los servicios se consideran de manera analoga a los bienes na-
turales. También para ello se pueden fijar unidades; su apronta-
miento o disponibilidad lo consideraremos como produccién. Por
lo tanto, siempre que el fin de la produccién esté constituido por
servicios. no sera necesario mencionarlos de manera especial.

La totalidad de los medios de los que se sirve la voluntad pro-
ductora para llevar a cabo la produccién, dentro de su sector pro-
ductivo, eg la explotacién. El bien obtenido por una explotacién lo
denominamos su producto. * .

2. Dividiremos, ademas, el proceso de produccién en sectores
en los que la produccién dependa de un interés econémico tinico.
A 1tal sector lo denominaremos sector econémico. Este sélo podra
comprender sectores de p‘roduccién totales, que podrin ser uno o
varios. Las explotaciones pertenecicntes a un sector econémico cons-
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tituyen, en tanto que dependan del mismo interés econémico, una
empresa. '
Si consideramos la totalidad del proceso de produccién para
una clase concreta de bienes, observaremos que dentro de cada
sector de la produccién pueden existir varias explotaciones de
igual categoria. Una empresa puede también comprender varias
explotaciones pertenecientes al mismo sector de produccién. Y
también, dentro del mismo sector econémico, pueden existir va-
rias empresas. Ademas, la division en sectores de produccién y
sectores econémicos no tiene que ser necesariamente unitaria-para
la misma clase de bienes, ya que dos explotaciones combinadas
verticalmente pueden considerarse como una sola explotacién.

3. Los bienes y servicios que necesita una explotacion para
fabricar sus productos son los medios o factores de produccién de
dicha explotacion.

A) Los bicnes productivos se pueden clasificar, como en ge-
neral todos los bienes, en consumibles y duraderos (1). Los pri-
meros los denominamos elementos de la explotacion, v a los lti-
nos, instalaciones de la explotacién.

1. Los elementos de la explotacion se incorporan al produc-
1o a través de la produccion. Son €stos las materias primas y com-
plementarias, asi como factores de produccién similares, por ejem-
plo energia, siempre gue ésta sea suministrada por otras explo-
taciones, '

2. En lo referente a las instalaciones de la explotacion no
puede hablarse aqui de una incorporacién al producto. Sino que
constituyen mis bien una base mas o menos duradera de la pro-
duccién. En realidad no son ellas las que se incorporan al proceso
productivo, sino sus servicios. Su duracién (2), es decir el tiempo
de su aplicacién, puede depender de éste, del grado de su aplica-
cién, de ambos momentos o de ninguno de ellos.

En consecuencia, distinguiremos las siguientes clases de instas
laciones en la explotacién: '

a) El suelo. Se comprenden bajo esta denominacion las fuer-
zas y dones naturales vinculados a un determinado lugar, vg.: los
(1) Casser: Theoretische Sozialokonomie, 4.2 ed., pigs. 8 y sigs,

(2) Schmarensact: Grundl, dynam. Bilanzlehza, 3.* ed., pags. 104 y 113.
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que se renuevan constantemente por si mismos, asi como los que
" 8¢ encuentran unidos n dicho lugar por las ventajas para la pro-
duccién creadas por el desarrollo del conjunto del cuerpo social.
La vida de dicho “suelo” es independicnte del tiempo y del grado
de aplicacién o utilizacién.

b) La duracién del resto de los factores de produccién ma-
teriales, siempre que no se trate de elementos para la explotacién,
es decir, por ejemplo, de edificios, maquinas, herramientas, apa-
ratos, etc., dependera tanto del tiempo como del grado de su uti-
lizacion.

c¢) Determinados derechos, como, por ejemplo, derechos de
avitor, patentes y similares. Su duracién depende sélo del tiempo.

d) Reservas que pueden utilizarse en el futuro, sobre todo
recursos naturales y similares; su duracién depende solamente de
su utilizacién, es decir, del consumo de materias. Estos medios de
produccion nos llevan externamente a relacionarlos con los ele-
mentos ‘de la explotacion. Sin embargo, deben ser incluidos dentro
de las instalaciones de la explotacion, porque en ellos el momento
duracion ticne caracter decisivo.

¢} Existencias fijas, es decir lo que se denominan “existencias
pesadas”. También éstas, por razén de su duracién, deben ser in.
cluidas dentro de las instalaciones de la explotacién, Sin embargo,
su plazo de duracidn es discrecional. Deben deunominarse, por lo
tanto, “instalaciones de la explotacién impropias”. Tienen una
cierta analogia con la “accion conjunta-y permanente” de las fuer-
zas de trabajo humanas en la explotacién, que posteriormente
consideraremos.

B) Los servicios productivos..—Estos los dividimos en rendi-
miento de las instalaciones de la explotacion y productividad del
trabajo.

1. Los rendimientos de las instalaciones de la explotacién es-
tan ligadgs a su existencia vowou elemientos compouentes de la
explotacion considerada, y, por lo tanto, con arreglo a esto pucden
ser clasificados.

2. Las productividades del trabajo las dividimes en des
grupos:

a) El primer grupo comprende las productividades del tra.
bajo dcmandadas por cada una de las explotaciones, de forma que
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los trabajadores no haya que considerarlos como directamente de-
pendientes de la explotacion. Estas productividades del trabajo
son, en sus relaciones con la explotacion, andlogas a los elementos
de la explotacion. Pertenecen la mayoria de las veces al trabajo
a ejecutar en el futuro.

b) El segundo grupo comprende productividades del trabajo
prestadas por personas que han de considerarse como pertene-
cientes a la explotacién.

Estas productividades del trabajo aparecen aqui como partes
independientes de una “accién conjunta” mas o menos permanente
en la explotacién. Fsta “accion conjunta permanente” tiene un ca-
racter analogo a las instalaciones de la explotacién, especialmente
a las “existencias fijas” (grupo e). La mayoria de las veces se trata
de la actividad directiva. Pero también se debe considerar a veces
bajo la denominacién de trabajo a realizar en el futuro, al qué lo
es, por ejemplo, por trabajadores especializados o adiestrados para
producciones complicadas.

Ahora vamos a establecer una importante clasificacion de los
factohes de produccion. Hemos visto que una parte de éstos se
incorpora directamenté al proccso de produccién..Se puede, in-
cluso, medir la “accién conjunta”™ de dichos factores incorporados
al proceso productivo durante un determinado periodo. Se puede
determinar la cantidad de elemcntos de la explotacién incorpo-
rados al proceso productivo durante dicho periodo, asi como el
rendimiento de las instalaciones y horas de trabajo empleadas. Los
medios de produccion aqui caracterizados los denominamos me-
dios de produccion directos. Existe otro grupo de medios de pro-
duccién que no puede ser valorado de la misma manera en lo que
se refiere a su importancia para la produccidn. No se puede fijar
la importancia que han tenido para la produccién durante un
tiempo determinado las instalaciones de la explotacion (indepen-
dientemente de su rendimiento); lo mismo ocurre con la “accién
conjunta permanente”. Sin embargo, esta determinacién no es to-
talmente imposible, sino que de hecho puede ser practicada; por
ejemplo, es completamente posible obtener el mismo rendimiento,
durante igual periodo de tiempo, de dos grandes méquinas absolu-
tamente diferentes. Se puede, por tanto, preguntar por la diferencia
que cxiste entre la utilizacion de una u otra maquina en un mo-



MAY0-1605T0 1955] FUNDAMENTOS DE UNA TEORIA... ) 337

mento determinado, independientemente de su rendimiento con:
creto.

Las instalaciones de la explotaciéon y la “accion conjunta per-
mapente” lag incluimos bajo la denominacion de “medios de pro-
duccion indirectos”. A “la accion conjunta” y ‘“las existencias
fijas” les daremos los nombres de “medios de produccién impro-
pios™, porque, como ya se ha dicho, en cicrto sentido son distintos
del resto de los medios de produccién indirectos.

Llegamos asi a la siguiente clasificacién:

I.—Medios de produccién directos:

1. Elementos de la explotacion.
2. Rendimientos de las instalaciones de la explotacion.
3. Productividades del trabajo.

I1.—Medios de produccion indirectos:

Instalaciones de la explotacion (cxcepto *las existencias fi-
jas™).

I1l.-—Medios de produccion indirectos impropios (“existencias
fijas” y “accién conjunta permanente™).

La distincion entre medios de produccién directos e indirec-
tos juega un importante papel en lu teoria de log costes.

I1

1. “Una counsideracion econémica de la produccién ha de par-
tir del hecho fundamental... de... que la produccion ha de supo-
ner un proceso continuo” (3).

Esta premisa es también basica al considerar la produccion de
una explotaciéon individual. La explotacién produce una cantidad
de producto determinada en un periodo de tiempo. La produccion
tiene, por lo tanto. una determinada velocidad. La velocidad de
produccion de una explotacion la medimos en razon de la canti-
dad de producto de una base determinada producido por la ex-
plotacién en la unidad de tiempo (4).

Una cxplotacion normalmente puede alcanzar distintas veloci-

(3) CasskL, obra citada, pag. 20.
(4)  Véuse 1wumbién Psrero: Manuel d'economie politique. Paris, 1927; pa
gina 148, num. 10.

[X]
Y
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dades de produccion. La velocidad de produccién se puede cousi-
derar, por tanto, como una magnitad variable. Ademais, cuando
en una produccién cxisten varias clases de producto, se realiza una
velocidad do produccion distinta para cada uno de ellos. El “ni-
vel de produccion” de una explotacion sélo puede determinarse
en este caso cuando se conoce la velocidad de producciéon para
cada cluse de producto. Si se producen, por ejemylo, tres clases dis-
tintas de bienes, habran de tcnerse como datos para la determina-
cién del “nivel de produccién” de una explotacion, lu velocidad de
produccién de cada una de las tres clases de bienes, es decir, tres ci-
fras en total. Estas cifras, por medio de las cuales se determina el
nivel de produccién dec una instalacién, cn el caso de la produc-
cion conjunta la incluimos bajo el nombre (ateniéndonos a la
terminologia matematica) de veetor del producto. También este
vector del producto varia norinalmente, ya que cada una de las
velocidades de produccion en él incluidas o, como se suele decir,
cada una de sus componcntes, también es alterable. s decir: una
explotacion dada puede (jtécnicamente!) realizar. muy distintos
niveles de produccién; puede produciv cada clase de producto a
velocidades de produccion distintas, Esto se debe al hecho de que
la explotaciéon combina sus medios de produccién (cualitaiiva y
cuantitativamente) de manera diversa.

En lo que se refiere a los factores de producciin hay que tener
en cuenta que también su aplicacion dentro del tiempo ticne lu-
gar en un proceso ‘continuo. Lsta aplicacion se puede considerar
como un caso especial del consumo, ya que representa un consumo
de biencs. A esta aplicacion la denominamos empleo o gasta. Como
éste tiene lugar durante un ticmpo y en un proccso continuo. tam-
bién podemos hablar aqui de velocidad de empleo o de zasto. Y,
en consccucncia, a cada medio de produccion s¢ le puede zsignar
una velocidad de gasto (como magnitud variable). Podemos hablar
aqui de un “nivel de gasto” que vicne determinado por las distin-
tas velocidades de gasto. Las distintas velocidades de gasto ¢e un
nivel de gasto las incluimos en ¢l “vector del gesto™.

La produccion viene representada como la realizacion .lo un
veetor de pasto con el fin de obtener un vector de producto. Cicrto
quo con el simple dato de un vector del gasto no gueda va deter-
minada la situacién econdémica de la explotacion. Necesitamoes Ja
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division temporal dc las aplicaciones de las distintas clases de
medios de produccién, o, con palabras mas simples, la duracién
temporal de la produccion. Para alcanzar una determinada velo-
cidad de produccién (es decir, si estudiamos sélo el caso mas sim-
ple de la produccién de un solo bien), o sea para la fabricacion
de una determinada cantidad de producto en la unidad de tiempo,
solo sc aplica cada clase de factor de produccién durante una uni-
dad de tiempo (3). Pero las aplicaciones de los distintos medios
de produccion pucden distribuirse en periodos de tiempo muy
distintos, es decir, tener una duracion mas o menos larga. Una
misma velocidad de produccion puede tener lugar, por tanto, con
una duracién distinta. Un vector de gasto, que en relaciéon con una
determinada duracién de la produccion resulte adecuado para
realizar un cicrto nivel de produccién, puede no serlo con una
duracion de la produccién, distinta (quiza mas corta), aunque sca
bajo las mismas circunstancias.

La duracion de la produccién juega un importante papel en
la determinacion de la demanda de capital de una explotacién,

2. En la primera seccion de este apartado hemos establecida
la clasificacién fundamental de medios de produccion directos e
indirectos. Debemos ocuparnos aqui mas detenidamente de la im-
portancia que dicha clasificacién tiene para el analisis de la pro-
duccion.

Ante todo debemos tener una idea clara de lo que se ha de
cntender por gasto o emplco de los medios de produccién diree-
tos ¢ indirectos. .

El gasto o empleo de los medios de produccién directos resulta
un concepto claro después de comparar éstos con los medios de
producecion indirectos. En pocas palabras, se puede definir como
el nimero dec unidades de medios de produccion de la clase res-
pectiva que han afluido, durante el tiempo considerado, al pro-
ceco de produccion. Consccuentemente también resulta claro el
concepto de velocidad de gasto de los medios de produccion di-
rectos,

Por el contrario, dicho concepto de gasto resulta mas dificil
de definir en el caso de los medios de produccidn indirectos. No

(5) Si sc suponc que la produccién cs continua.
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tiene aqui lugar “una incorporacién al proceso de produccidn”
gino que los medios de produccion indirectos constituyen mas bien
una base permaneats de la produccién. Se puede incluso deter-
minar la magnitud de dicha base, es decir, la cantidad de
medios de produccién indirectos pertenecientes a la explota-
cion. Se pueden, ademads, averiguar las entradas y salidas de
medios de producciéon indirectos que han tenido Jugar en la ex-
plotacién en un periodo de ticmpo dado. Las salidas se deducen
del consumo. Si no se desea que varie la base de la produccion
representada por medios de produccién indirectos, el consumo
correspondientc de éste habri de ser igual a las entradas que han
tenido lugar en dicho periodo de tiempo. Las entradas necesarias
para el mantenimiento de una base de produccién invariable nos
ofrecerian una medida del consumo de los medios de produccién
indirectos. Péro dicho consumo no solo surge del gasto de los mis-
mos medios de produccion indirectos al ser éstos vinculados a la
explotacion, sino también del gasto de los rendimientos de Jichos
nmedios de produccién indirectos, es decir, por ¢l gasto de medios
de¢ produccién directos. Debe practicarse asi una separacion y un
computo del gasto. Dicha separacion se produce, 16gicamente, al
asignar a los medios de produccién indirectos ¢l gasto que tiene
lugar cuando la explotacion cesa de funcionar, es decir, cuando
cesa la aplicacion de los medios de produccion directos. La dife-
rencia entre este gasto y el gasto para cualquier otro nivel de pro-
duccioén, sera entonces atribuible al rendimiento de los respectivos
medios de produccion indirectos.

Distinguimos, por tanto:

1. El gasto de los medios de producciéon indirecto; esto es, la
incorporacion de dichos medios como hase permanente de la pro-
duccion a la explotacién. De manera abreviada denominaremos a
dichos gastos, gastos indirectos.

2. El gasto de los medios de produccién directos. Tiene éste
lugar con arreglo a una base dada de medios de produccién indi-
rectos. Lo denominaremos gasto directo.

La explotacion puedo modificar mucho mas facil y rapidamen-
te el gasto dirccto que el indirecto. La explotacion modifica su
nivel de produccion en primer término, modificando el gasto di-
recto; y en segundo lugar, haciendo lo mismo con el indirecto.
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Tanto la combinacién de los medios de producciéon indirectos como
la de los directos, esta siempre determinada para un periodo pro-
longado. De esta forma la empresa también reacciona en el caso
de alteracioncs econémicas a corto plazo, modificando sélo su
zasto directo; las variaciones econémicas a largo plazo la obligan
a modificar también el gasto indirecto. Esta relacion se vera poste-
riormente de manera mas detenida (6).

Do las reflcxiones anteriores se deduce que el problema de li
variacion o modificacion del gasto se compone, a su vez, de dos
problemas parciales. Podemos considerar primero las variaciones
del gasto directo, es decir (expresindolo de manera algo impreci-
sa), los distintos grados dc ocupacion de la explotacién, permane-
ciendo invariable la dimensién de ésta, y en segundo lugar, la va-
riacién del gasto indirecto o de¢ la dimensién de la explotacion.

I

1. Hasta ahora solo hemos considerado cantidades. Ahora ha-
bremos dc ocuparnos del valer de dichas cantidades, concretamen-
te de su valor de cambio objetivo y de su valor monectario. Con
este fin introducimos en la economia social considerada por nos-
otros una escala de calculo ideal en cl sentido de Cassel (7).

Partimos, en primer término, de que la produccion esta vincu-
lada a un consumo de valores. Las cantidades de medios de pro-
duccién consumidas en un periodo de tiempo para la realizacion
de un determinado nivel de precios, tienen un valor monetario que
se obtiene multiplicando dichas cantidades por los precios respec-
tivos, y sumandolas.

Sc origina ademas un consumo de valores por la necesidad de
mantener permanentemente los medios de produccion indirectos.
Para lograr esto la empresa en cuestién debe disponcr constante-
mente de una cierta capacidad de compra. Surge asi un gasto para
la disposicién de capital. y, con ello, un consumo de valor que es
igual al precio de dicha disposicion de capital, es decir, al interés

(6) Consiltese ademas A. MarsHaLL: Theorie der Quasirente; A. Marsh-
aiL: Handbuch der Volkswirtschaftslehre, tomo 1, libro V.

(1) CassgL, obra citada, pag. 39.
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en la unidad de tiempo. El capital necesario es igunal al valor de
todos los medios de produccion de la empresa. Lo denominaremos
capital fijo o de instalacion.

Finalmente, necesita la empresa otra disponibilidad de cupital
para la superacién del periodo de produccion ya senalado mas arvi-
ba. En virtud de la aplicacion de una cantidad de medios de pro-
duccion determinada en la unidad de tiempo, se origina una vineu-
lacién de capital. Esta vinculacion dura hasta que cs vendido el
producto, para cuya fabricacion se hizo la correspondiente aplica-
cién. El valor de la cantidad de- medios de produccién aplicados
muliiplicado por el tiempo de dicha aplicacién hasta la venta del
producto, tiene como resultado la demanda de capital originada
por la aplicacion de la correspondiente cantidad de medios de pro-
duccién, De aqui se deduce que la demanda de capital de un cierto
nivel de gasto (dada una cierta duracion de la produccion. o mas
exactamentc: dada la distribucion temporal de las aplicaciones de
cada clase de medios de produccion) se obtizne sumando las cifras
de demanda de capital dadas en el nivel de gasto respectivo para
cada clase de medios de produccién. Asi obtenemos el capital circu-
lante o de la explotacion. Este también origina un consumeo de
valor que es igual en la unidad de tiempo al interés.

Al consumo de valor total orizirado por la realizacion de un
nivel de gastos con una duracién de la produccién determinada,
lo denominaremos coste total de dicho nivel de gastos (8).

Para alcanzar un cierto nivel de produccién se realiza un nivel
de gasto en un periodo de produccién. Entre todos los niveles de
gasto que resultan aprepiados para el loero de un determinado
nivel de produccion, existe uno que ofrece un coste total minimo.
El coste total de dicho nivel de gasto lo denominameos coste total
del nivel de produccion correspondiente (9),

(8) CasseL, obra citada., pag. 77; Avworoso: La curva statica di Offerta.
“Giornale degli economisti”, 1930, pag. 2, definicion de Costo totale.

(9) De esta manera a cada vector de producto corresponde un vector de
aplicacion o gasto. Las derivadas parciales de las velocidades de aplicacion o
gasto con respecto a las velocidades de produccién son los “Coeficientes técni-
cos” en el sentido de Pareto (coefficients de production). Véase Parero: Ma-
nuel d’économie politique. Paris, 1927, pig. 607, ecuaciones (101). Véase, ade-
mas, los desarrollos de Puareto sobre la variabilidad de los coeficientes técnicos,
obra citada, pags. 326 y sigs. Numero 70.
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Esios costes tolales tienen un significado muy diferente, segin
s¢ calculen con arreglo a todos los niveles de gasto imaginables
que resulien apropiados a una cconomia, o si sélo han de resultar
validos para una explotacion determinada. En el ultimo caso no
son consecucntemente realizables todos los niveles de gasto posi-
bles e imaginables: el gasto directo se supondra invariable cuando
resulte corto el tiempo de duracion en el cual haya de ser realizado
¢l nivel de produccién correspondicnte. Cuanto mas prolongada sea
dicha duracion mejor podra adaptarse la explotacion en lo refe-
rente a sus medios de produccién indirectos. y mas rapidamente
se coordinardn los niveles de gasto realizables en el tiempo de du-
raciéon correspondiente con todos los niveles de gastos imaginables.
Cuando hablemos a continuacién de costes totales nos referire-
mos, siempre que no se advierta otra cosa, a los costes totales de
una explotacion. con lo que se establece el supuesto de que el
sasto dirccto es invariable.

2. La realicacion de un cierto nivel de produccién, o dicho
de otra mancra, la realizacién de un determinado vector de pro-
ducto cu una empresa, requicre unos cicrtos costes totales. Si con-
sideramos €l caso mas sencillo de que solo se produzca un bien,
podremos también decir: Que para la realizacion de una deter-
minada velocidad de produccion son necesarios unos costes totales
determinados; es decir, a una velocidad de produccion dada, co-
rresponden unos costes totales determinados, que surgen y habran
de ser soportados cn la unidad de tiempo, para que dicha veloci-
dad de produccion sea realizable. En otras palabras: Los costes
totales {que siempre deben referirse a la unidad de tiempo) son
una funcion de la velocidad de produccién, o. en el caso general,
los costes totales son una funcién del vector de producto (10). Esta
funcion es univoca. Ninguna velocidad de produccién puede tener
varias cifras de costes totales que sean distintas entre si, ya que
existe entre ellas una cifra minima; las restantes quedan excluidas
con arreglo a la definicién del concepto de coste total.

Nos limitaremos en primer lugar al caso en que se produzca
usn solo bien. Podemos establecer aqui otra propiedad de la fun-
cion del coste total: Es una funcion monétona creciente cuando

(10) Aplicamos aqui el concepto de funcién de Dirich.
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aumenta la velocidad de produccion. Una mayor velocidad de pro.
duccién no puede, pues, tencr costes totales mas reducidos que
cuando aquélla sea menor, ya que la menor estd contenida en la
mayor y puede, por lo tanto, ser alcanzada facilmente al realizar
la mayor. Esta afinnacion puede generalizarse también al caso de
la produccién conjunta: Un vector de producto no puede tener
costes totales mayores a los de otro vector de producto en el caso
de que ninguna de las componentes del primer vector de producto
sea mayor a las correspondientes componentes del otro. Hemos
ohtenido asi dos propiedades fundamentales de la funcién del
coste total: es univoca, creciendo de manera monétona. El anali-
sis posterior persigue como tarea fundamental el averiguar otras
propiedades de la funciéon de costes totales y obtener las conse-
cuencias que de dichas propiedades se infieran.

3. Como algunas veces habremos de servirnos de expresiones
matematicas. vamos a introducir en este lugar simbolos matemati-
cos para algunas magnitudes. Para ello distinguiremos desde el
primer momento ¢l caso de la produccién simple y el de la pro-
duccién conjunta.

a) Produccién simple.

Denominaremos x a la velocidad de produccion del bien pro-
ducido.

A los costes totales les Nlamaremos K. Este simbolo también lo
utilizaremos en el texto, ya que el término “costes totales” es una
forma plural y, por tanto, incomoda. Los costes totales aparecen
como funcién de x. Para indicar que una magnitud es funcién de
otra colocaremos, como de costumbre, la segunda magnitud euntre
paréntesis detras de la primera.

Escribiremos, por lo tanto:

K = K (x).

Al precio del bien producido, es decir, a la cantidad de dinero
que se¢ paga en el mercado por la unidad de bien, le llamaremos P.

b) Produccién conjunta,

Aqui se produccn varios hienes. Numeramos dichos bienes,
siendo su numero n. Las velocidades de produccién reciben como
indice el nimero del producto correspondiente. La velocidad de
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produccién del bien numero 1 es x, y la del bien nimero 2, x; cte.
Un vector de producto es un sistema de n velocidades de pro-
duccion:

(xr, Xy X3y . Yy )

A este vector lo designaremos con la inicial 7 .

Los costes totales conservan su simbolo K. Sélo que aqui de-
pende de n velocidad es velocidades de produccién. Tendremos,
por lo tanto:

K = K (x, 2 - ).

Como entre un sistema de n velocidades de produccién y el
vector de¢ producto respectivo existe una correspondencia univoca
y reciproca, podremos también establecer que:

K=K ().

Cada bien producido tiene un precio; utilizamos los numeros
de los bienes al igual que en las velocidades de produccidon, pro-
veyendo a precio de un bien con su nimero como indice. El bien
numero 1 tiene, por lo tanto, el precio P, etc. Obtendremos asi
un sistema de n precios, al que denominarcmos “vector del pre-
cio”. Para el vector del precio introduciremos Ia inicial 2 .

El resto de los simbolos que utilicemos los iremos introducien-
do en el curso de la exposicién (11).

4. Los costes totales se obtienen a través del gasto directo e
indirecto. El gasto indirecto resulta igual para cada nivel de pro-
duccién, Las mismas conclusiones son aplicables para el capital
de instalacién. Este depende de los medios de produccién indi-
rectos que resulten necesarios. Como éstos permanecen invariables,
el capital de instalacion tampoco variarad. La diferencia entre coes-
tes totales de dos miveles distintos de produccién se origina en
cada caso por la diversidad de los gastos directos y del capital
de instalacion necesario.

(11) La condiciéon de monotonia en sentido estricto sc¢ formula matemati-
camente como sigue: En el caso de la produccidn simple se da siempre que:
K (x) <K (x), cuando x < 2. En el caso de la producciéon compuesta, de dos
bienes, por ejemplo, se du siempre: K fx,-x.) < K (X,-X,) y K (X,-Xy)
< KAXi-X), cuando X, < X y Xo < Y.
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Podemos asi imaginarnos a los cosles totales como integrados
aditivamente por dos componentes: una, constante, y otra, varia-
ble. A la primera la denominamos *“costes fijos” con el simbo-

&

lo de K. A la segunda le llamaremos “costes variables” bajo el
simbolo de Ki. Kii depende del nivel de produccién, mientras
que K; como se ha dicho, permanece igual para todos los nive.
les de produccion (12).

Hay que tener, sin embargo, en cuenta que para espacios de
tiempo mas prolongados (como ya se ha sehalado mas arriba)
también el gasto indirecto habra de considerarse, en parte, como
variable. Con esto se alteraria la imagen, ya que corresponderia
una mayor participacion a los costes variahles, Pero para perio-
dos cortos resulta valida la relacion expuesta entre costes cons-
tantes y gasto indirecto, asi como entre costes variables y gasto
directo (13).

Sc puede aiin distinguir otra clase de costes. Son costes que
varian de manera discontinua y que luego permanecen constan-
1es para la totalidad de un nivel de produccién interdependiente
y continuo. El caso mas simple de esta relacion ocurre cuando no
s¢c produce mas que un solo bien. Son costes, que hasta alcanzar
una determinada velocidad de produccién tienen la misma altura,
dan después un salto, permanecen nuecvamente constantes duran-
te el intervalo inmediato, y luego, dan quiza otro salto. Denomi-
naremos a dichos costes, costes discontinuos, introduciendo para
ellos el simbolo K. Dichos costes dependen del grado de ocu-
pacién, de modo que podemos escribir Ky (x). Son, pues, esencial-
mente costes variables. Sin embargo, algunas veces puede resultar
itil el destacarlos, y expresar, a través de esta nueva funcién, de-
terminadas zonas de discontinuidad de los costes variables, es de-
cir, en ltimo término de los costes totales, de modo que los cos-

{(12) Podemos establecer, por lo tanto:

K (1) = K + Ky (2),

K=K +K;
t13) Los costes constantes son en lo esencial los costes “fijos” en la ter.
minologia de Schmalenbach, mientras que los costes variables corresponden
a las demas categorias de costes de Schmalenbach; véase SCHMALENBACH:

Grundlagen der Selbskostenrechnung und Preispolitik, 5. ed., Leipzig, 1930,
paginas 32 y siguientes.
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tes variables en sentido estricto y consecuentemente también los
costes totales, deduciendo los costes discontinuos, resulten funcio-
nes continuas de la velocidad de produccién. A consecuencia del
caracter monotono de la funcién, tanto los costes totales como
los variables (que son igualmente monétonos) sélo presentan zo-
nas de discontinuidad cuando saltan hacia arriba. Esta relacién
se complica, sin embargo, en el caso de la produccién conjunta.
Por cllo no nos vamos aqui a ocupar de ella.

Los costes discontinuos son originados predominantemente por
los medios de produccién indirectos impropios (14). Aunque tam-
bién pueden surgir del gasto directo. Los casos totales se compo-
nen, pues, de tres sumandos {2 —n2) (15).

Queda alin por consignar cémo ee pueden caleular los costes
fijos, cuando se conoce la funcidn del coste total. Este cdlculo ve-
sulta muy sencillo. Los costes fijos son por definicién invariables
para todos los niveles de produccion. Existe, sin embargo, un ni-
vel de produccion, para el que los costes variables (incluso los cos-
tes discontinuos) tienen el valor 0. Este es el nivel de produc-
cion en el cual no se produce absolutamente nada, es decir, cuan-
do la explotacién o fabrica mo funciona. Como el gasto directo
puede ser alterado discrecionalmente, cuando la explotacion se
encuenira parada desaparece o deja de hacerse totalmente, ya que
para dicho nivel de produccién se dan los costes mas bajos. Lo
mismo resulta valido en iguales circunstancias para una parte de
los medios de produccién indirectos impropios. De aqui se dedu-
ce, sin embargo, que los costes fijos son iguales a los costes totales,
cuando todas las velocidades de produccién tienen el valor 0,
cuando, por lo tanto, x =0, lo que indica que 7 es un vector
nulo (16},

{13) Recordemos un conocido ejemplo de la teoria de la economia dc la
emprese. Un contable puede llegar a hacer hasta 1.000 asiemtos por dia; si
en Ja empresa hay que hacer 1.010 asicntos, habra que contratar un segundo
contable, con lo que los costes totales aumentaran de maonera discontinua,
la actividad del contable se basa en la “accién conjunta permanente”.

(15) K = K; + Ky (0} + Ky (2

(16) Resulta, por lo tante, vilida la ecuacién:

K1 — K (0),
K1 — K(0,0,...,0) = Kt 0)

#i designamos con {0: al vector cero.
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‘También podemos, sin que se alterc nada fundamental, defi.
nir a K; de otra manera, igualando K, al limite menor de todos
los valores de K (x), es decir, de K(v), para los cuales a # 0, es
decir, { £ 10{(17). To que esto significa, resulta especialmente cla-
ro para el caso en que no se produzca mais que un solo bien. Aqui
ese limite menor no es mas que el limite de K (x), cuando x tien-
de a 0 (1-13). Si K (x) es discontinua en el origen, K; tendra aqui
un valor distinto al que tenia en la primera definicién. Podemos
introducir para K1i0) y para el lim Kix) signos que s¢ encuen-

x>0
tren ligados con determinados conceptos. K (0) son los coste: cuan-

do la explotacién esta en funcionamiento, lim K (x). costes cuando
x— 0
la empresa se prepara para producir (18).

En principio, la posibilidad de dar estas diversas definiciones
no tiene gran importancia. Por motivos de conveniencia vamos,
sin embargo, en lo que sigue, a igualar los costes fijos a los
costes, cuando la explotacion no estd en funcionamiento (19), para
de esta manera dar mayor unidad a la formulacion de las reglas
que deduciremos. Para evitar confusiones, sefialemos, ademas, que
. en nuestra exposicion nos referimos principalmente a los costes fi-
jos a corto plazo. Hemos visto que la distincién entre las distin-
tas clases de costes depende del espacio de tiempo para el cual
lleve a cabo la empresa su regulacion de la produccion. Igualmen-
te los costes fijos seran distintos segiin el espacio de tiempo co-
rrespondiente. Como sélo nos ocupamos de manera explicita de
espacios de tiempo muy reducidos, asi hay que entender precisa-
mente la expresién “costes fijos”.

La distincion: Costes fijos-costes de la empresa, cuando se pre-
para para producir, no tendra gran alcance en los aspectos fun-
damentales de nuestros desarrollos, porque partiremos de la hipo-
tesis de que las funciones consideradas son continuas y diferen-
ciables. Esta distincion es importante para el caso de una genera-
lizacién de las expresiones estudiadas. Aparecen aqui también los
costes discontinuos.

(17) Tendriamos entonces: K| = lim K (x) x5 0.
(18) Segin ScHmaLeEneacH: Der Kontenrahmen. Leipzig, 1927, pig. Tl
(19) Por lo tanto: K; = K (0,
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La fig. 1 es una representacion grifica que nos muestra cual
deheria ser la estructura de una funcion de costes totales de tipe
general (20).

La curva K; representa los costes fijos, Consecuentemente es
uva paralela al eje de cantidades. La curva Ky representa los

) Y ...\

Unidades monelarias tcostas)

R . e
A B Unidades de bien (prodiccions
c b
F:qura 1.

cosies fijos continuamente variables. Esta curva, con arreglo a su
definicién, es continua, es decir. que no se producen en clla sal-

(20) Véasc a cste respecio Priser: Finfluss des Beschiftigungsgrades auf
die industrielle Kostenentwicklung. Berlin, 1954, pag. 10.
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tos. La curva K:p nos da los castes discontinuos. Sélo varia donde
la curva de costes totales K da un salto. La curva de costes to-
tales K ee obtiene de Ia suma de las ordenadas de las tres curvas de
costes parciales. Es una funcién mondtona creciente, y cn nues-
tro caso discontinua en los cuatro puntos A, B, C, D. La curva Ky
de los costes, _continuamente variables, es paralela a la curva de
los costes totales, aunque desplazada hacia abajo en la medida de
los costes discontinuos y fijos.

2. Los motivos sociales determinantes de la produccion
I

Como motivo determinante primordial y decisivo de la econo-
mia, asi como también de la produccién, que no es sino una fun.
cién parcial de la economia, hay que aceptar con Cassel el prin-
cipio de la escasez. Cassel ha expuesto dicho principio en los
primeros apartados de su obra de manera muy prolija, de modo
que nosolros sélo necesitamos remitirnos a ella. Consideramos sa-
tisfactoria la definicion que da Cassel para el principio de la
escasez en otro lugar de su “Economia social teérica”. Dice en
dicha obra (21):

“... El principio de la escasez, es decir, el caricter de la ri-
zida limitacion de los medios de produccion de que se dispone.”

11 .

El segundo principio a considerar aqui es el “principio eco-
némico”. También ha sido formulado por Cassel en los primeros
apartados de su “Economia cocial”. Por lo que se refiere a la pro-
duccién sélo interesa un aspecto de dicho principio: aquél que
Cassel denomina “principio del minimo medio”. Debe, sin em-
bargo, hacerse notar que este principio se distingue claramente del
principio técnico del minimo medio. Aquél ofrece un criterio de
eleccion mas limitado para las posibilidades dc realizacién de un

121)  Obra citads, pag. 152.
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fin, que el principio técnico del minimo medio. Este altimo prin-
cipio exige que se alcance un fin con un gasto minimo de las
captidades del medio. El mencionado principio parcial del prin-
cipio cconémico, que también podemos denominar “principio
econdmico del minimo medio”, exige, en cambio, que la con-
secucion de un fin' se produzca con ¢l minimo gasto de va-
lores econémicos. Como una cantidad mayor no puede representar
un valor menor al de una cantidad pequena, el principio técnice
del minimo medio se encuentra comprendido en el principio eco-
némico del minimo medio. De aqui se deduce también que, aun
cuando solo se utilice un medio, el principio econémico coinci-
dira con cl técnico. Si, por el contrario, se utilizan varicz medios,
lo que se puede considerar como la regla general, el principio
econémico seguira actuando. El principio técnico escoge sélo
aquellas combinaciones de medios, que también lo habrian de ser
con arreglo al principio economico. Quedan, sin embargo, com-
binaciones que son indiferentes respecto a principio técnico, mien-
tras que por e} principio econémico tiene lugar una nueva elec-
cién, perque cada uno de los medios que no son materialmerite
igualables ni sumables sun reducidos al comun denominador del
valor.

Podemos profundizar, aun en esta reflexion, imaginindonos
cada una de las combinaciones concretas de medios como si fue-
sen vectores de gastos. Segun el principio técnico, dos vectores de
" gastos de igual fuerza (22) son indiferentes. Pero con arreglo al
principio econémico se descarta de dichos vectores aquel cuyos
costes sean mas elevados.

En nuestra opinion, Cassel no ha seitalado con la suficiente pre-
cisién la diferencia entrc el principio téenico y el econémico. Con
arreglo a los principios establecidos formularemos dicho princi-
pio econémico tal y como debe ser comprendido en el presente

(22) Decimos que: “Un vector a es mas débil que otro vector b”, cuando
ninguna de las componentes del vector a resulta mayor que Ja componente
correspondiente del vector b. Podremos eseribir entonces: a << b. También
podremos decir: “b es mas fuerte que @, y eseribir b< < a. Si no resulta
ni &< <a, podremos decir: “Ambos vectores, a y b, poseen igual fuerza”; y
escribir: a~ b. Si se da simultincamente que a << b y b << a, ambos vec-
tores scran iguales entre si: ¢ = b.
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trabajo, de la siguiente manera: El principio econémico exige
que la consecucién de un fin dado se alcance con los medios mas
econémicos, es decir, con el minimo gasto de valores econémicos.
Ateniéndonos a esta definicion, veremos que nuestro councepto de
los costes corresponde al principio econémico. El que se guie por
dicho principio tendera siempre a realizar la produccion con el
minimo nivel de gasto. Su consumo de valor tenderd, por lo tanto,
hacia nuestros “costes totales del nivel de producciéon™ y podra
ser considerado como coste total, teniendo, ademas, las mismas
propiedades.

I11

El fin de la produccion es fijado por el director de la empre-
sa, es decir, por el empresario (23). Se pueden establecer los mas
diferentes fines. Sin embargo, vamos a atenernos estrechamente
a la experiencia. De ella obtenemos dos fines claramente diferen-
ciables, que denominaremos con los nombres de “principio del
lncro” y “principio de la satisfaceion de las necesidades™.

1. El empresario actua con arreglo al principio del Juero cuan-
do establece como objetivo o fin de la produccién ¢l logro de un
beneficio maximo. Este principio hemos de explicarlo con mas
detenimiento. El producto que se produce en la unidad de tiem-
po es vendido en el mercado. Su precio, multiplicado por su can-
tidad, es el ingreso de dicho bien (cn la unidad de tiempo). La
suma de los ingresos de todos los hienes que son producidos por
la empresa, es el ingreso de la misma (en la unidad de tiempo).
La diferencia existente entre ingreso y coste en un periodo de
ticmpo dado, lo denominamos beneficio de la empresa en dicho
periodo. El beneficio puede resultar positivo o negativo.

La tendencia a obtener el maximo beneficio significa, por lo
‘tanto, el intento de alcanzar la maxima diferencia entre ingresos
y costes cn un periodo determinado. En el supuesto mas simple
el heneficio durante dicho periodo sera maximo, cuando el bene-
ficio en la unidad de tiempo durante la totalidad de dicho pe-
riodo sea maximo. La tendencia que acabamos de caracterizar

(¢3) Utilizamos aqui el término “empresario” en sentido formal; es de-
-cir, no en el sentido de un empresario de la economia capitalista.
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mas arriba esta dirigida, por lo tanto, a cobtener la méaxima ga-
nancia o beneficio en la unidad de tiempo. Este es el sentido en
que habremos de entenderla en lo sucesivo.

Para alcanzar su objetivo, el empresario debe actuar con arre-
glo al principio econémico.

2. El empresario actia con arreglo al principio de la satisfac-
cién de las necesidades cuando establece como meta de la produc-
cién el suministro cubierto al minimo coste de la cantidad de
producto demandada. También esto requiere una aclaracién. Al
emplear aqui la palabra “cubierto” se quiere significar que todos
los costes originados por la produccién (incluidos, por ejemplo, el
beneficio del empresario) deben ser cubiertos por los ingresos. El
beneficio es sustituido aqui por la “salida™.

El cumplimiento de cste fin exige también la observancia del
principio econémico.

3. Estos dos principios nos los encontramos en la realidad. En
la economia precapitalista puede que haya predominado el ee-
cundo. Hoy en dia domina el primero. Pero el segundo, como ve-
remos mas adelante, no ha perdido del todo su importancia. Pa-
rece mas bicn quc cl principio de la satisfaccion de las necesida-
des esta volviendo a ganar terreno (24).

Nos ocuparemos a continuacién de dichos principios. Otros ob-
jetivas posibles y eventuales no los tomamos en consideracion.

iV

Como ultimo motivo social determinante a considerar en la
produccién de una empresa, aparece su posicion en el mercado.
Dicha posicion en el mercado podemos definirla desde un punto
de vista formal como la relacién entre el precio que la empresa
puede obtener y la cantidad que se puede vender en el mercado.
Podemos distinguir tres posibilidades.

1. La empresa puede hacer su oferta en un mercado en el
que también sean ofercnies otras muchas empresas independientes
entre si y que ofrezcan el mismo bien. Hablamos en este caso de
libre concurrencia. Si suponemos que el nimero de dichas em-

(24)  Véase p. c.: La conferencia en Viena de Schmalenbaech, verano 1928.

23
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presas es muy grande, de modo que la produccién de cada em-
presa individual no ejerza ninguna influencia sobre el precio, po-
demos decir que el precio que sc puede obtener es independiente
de la oferta de dicha empresa, y que a dicho precio ésta puede
vender practicamente cualquier cantidad de producto. Estas pro-
piedades que acabamos de caracterizar nos dan la definicién de
la economia de concurreuacia. Es decir: Las empresas que hayan de
funcionar en dicha economia de concurrencia no deben presentar
ninguna propiedad que resulte incompatible con dichas condicio-
nes. Lo que esto significa se vera claramente en los capitulos si-
guientes (capitulo LI, parrafo 4.°).

2. La otra posibilidad es que la empresa se encuentre frente
a un mercado en el que su oferta jucgue un papel importante, ya
que produce la totalidad de la oferta del mercado o la mayor
parte de ella. Aqui el precio depende del volumen de la oferta
de dicha empresa. Siendo valedera la conocida ley del precio de
que éste baja cuando la oferta sube, y viceversa. Esto quiere dccir
que el precio a obtener cs aqui una funciéon monétona decreciente
de Ja cantidad ofrecida. Como la cantidad ofrecida es idéntica a
la cantidad producida, es decir, en la unidad dc tiempo, a la ve-
locidad de produccion x, podemos establecer:

P == P(x).

Se puede generalizar esto para el caso de la produccién com-
puesta, si se supone que el precio de un bien no sélo depende de
la oferta de dicho bien, eino también de la oferta de otros bienes;
desde un punto de vista formal podemos considerar el precio de
un bien como funcién de las cantidades ofrecidas de todos los bie-
nes producidos por la empresa, es decir, como funcién del vector
de producto. Entonces para el precio del bien nimero 1 ten-
dremos: ‘

Po= Pi(x,-x,.. 0y) = P (7

etcétera, en total n funciones de n variables.

También aqui el precio de un bien, por ejemplo, el precio P,
del bien numero 1 es una funcién monétona decreciente de la
cantidad x, de dicho bien. En lo que se refiere al resto de los bie-
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nes N"1 —N.'n producidos por la empresa, -u relacion resuha
distinta (25).

A un vector de producto sicmpre corresponde el precio de un
bien, es decir, un vector de precio determinado. Podemos repre-
sentar por ello analogamente a como ce hace en las relaciones en-
tre magnitudes simples (entre escalas, como se expresa en cl calcu-
lo vectorial), al vector del precio como funcién del vector del
producto. Entonces tendremos:

=30
(25) Simplificando se puede hallar la siguiente diferencia:
1. Si un bien N°i (i = 2, 3 ... n), resulta sustitutivo para la satisfaccion

de las necesidades con respecto al bien N 1, este ultimo tendra un precio
P, que sera una funcion mondtona y decreciente de x;; ya que un aumento
de la oferta del bien N.° i hace bajar el precio Pi de dicho bien. Con ello
se debilita la demanda del bien N.° 1, respecto al bien sustitutivo N.o i, lo que
pcrmaneciendo constante la oferta del bien N.° 1 tiene como consecuencia una
disminucién del precio P, de cste bien. Lo mismo ocurre en el caso de una
oferta mas reducida del bien N, i,

2. Si el bien N." i (en el que i puede ser también {==2,3,...n) es com-
plementario con respecte al hien N.° I, su precio P. scra uns funciéon moné-
tona creciente de x,; ya que un aumento de la oferta del bien N.° i ocasiona
una buja del precio de dicho bien. Con ello resulta mas econémica la posibili-
dad de satisfaccion de la necesidad que se practica a través de ambos bienes
conjuntamente, lo que ileva en ultimo término a un aumento de la demanda
da dichos bienes. Esta sélo podrd reducirse correspondientemente en caso de qoe
la cantidad x. del bien N.° 1 permanezca invariable, si aumenta el precio del
bien N° 1. El mismo razonamicnto resulta vilido para el caso en que sea
la oferta del bien N.° i la que disminuya.

3. Si el bien N.o i no es ni complementario ni sustitutive con respecto al
bien N.° 1, la variacién del precio P, cuando varie la cantidad x;, es decir,
la oferta del bien N.° i, dependeri de la elasticidad de la demanda de dicho
bien N.o i. Si este ultimo resulta mayor que 1 en caso de aumentar la oferta
del bien N.° i se empleard en dicho bien una porcion mayor de la renta total
que la empleada anteriormente. Con lo que quedari una porcién menor de
la renta total para emplear en los demas bienes, y, por lo tanto, también en
el N2° 1; de aqui que en la nueva situacién sélo podra venderse la misma
cantidad del bien N.° 1, a condicién de que el precio sea menor. En este
caso, I, es, por lo tanto, una funcion monétona decreciente de la cantidad
r; correspondiente al bien N.o i, Si la elasticidad de la demanda de dicho
bien es menor que 1, P, resultarda una funcién monétona creciente de x;, lo
que se infiere de un razonamiento analogo al anterior. Si la elasticidad de la
demanda del bien N.° i es ignal a 1, el precio del bien N.° 1 resultara inde-
pendiente de la oferta del bien N2° i,
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Esta ecuacién sustituye a las antedichas n — ecuaciones.

3. Queda por considerar una tercera posibilidad, que se apro.
xima muy a menudo a la realidad. En cierto sentido se encuentra
muay relacionada con la primera posibilidad, es decir, con la con-
eurrencia; pcro muesira, sin embargo, importantes peculiaridades.
También aqui enconiramos a la oferta dividida entre varias em-
presas independientes cntre si. Existe en el mercado un precio upi-
tario que corrvesponde a una demanda total; pero, sin embargo, la
venta de bienes a que puede ‘aspirar cada empresa no cs practi-
camente discrecional como en ¢l primer caso. Sino que la demanda
total se disiribuye entre las distintas empresas en una proporcién
mas o menos rigida. Esta proporcion es originada por los motivos so-
ciales mas dispares, y a menndo éstos son extraeconémicos e ineluso
en palabras de Pareto (26), “ilégicos”. Costumbres, renombre, pro-
paganda, relaciones personales y, finalmente, el azar son aqui los
elementos determinantes. En consecuencia, el precio, como en el
primer caso, resulta independiente de la cantidad ofrecida por
cada empresa. Vamos a suponer que la empresa es capaz, aumen-
tando sus costes, de incrementar sus ventas, por ejemplo, por me-
Jio de una orgunizacién de ventas, de la propaganda, etc., aumen-
mentando de estc modo su participacion en la oferta total. Su-
pongamos, anilogamente, que las ventas experimentan un descen-
so, cuando lJa empresa disminuye dichos incentivos para vender
mas. La cantidad vendida depende aqui de un sector determinado
de los costes, concretamente de los costes de diches incentivos para
la venta, siendo una funcién monétona creciente de dichos costes.
Los costes de ventas podemos considerarlos y clasificarlos de ma-
nera andloga a los costes de produccién. Para diferenciarlos de
los costes de produccion propiamente diches K, los representare-
mos con el simholo C. Tendremos cntonces para el caso de la
oferta simple las siguientes funciones:

P =~ constante; x=2x {C); K=K ().

Como x es una funciéon monédtona creciente de C, podemos in-
vertir dicha funcion y escribir: C == C(x). De este modo, C resul-
ta una funcién mondtona creciente de x. El conjunto de los costes

(26) Pareto, obrs citada, capitulo 11, 1 v 2.
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relacionados por la velocidad de produccion x son los costes de
produccién y de ventas, es decir: K 4 C. Siendo éstos una funcién
de la velocidad de produccion x, que prescnta exactamente las
mismas propiedades que nuestra funcion K (r) en los desarrollos
anteriores, Como, ademads, cl precio es constante, nos encontramos
en esencia ante un caso que no se diferencia fundamentalmente
del caso general de la libre concurrencia que hemos considerado
en 1. Lo hemos escogido porque la situacion aqui dada no resulta
totalmente clara, sino que priinero es pecesario retrotracrla al
caso general a través de la transformacion que acabamos de haccr.
Ordinariamente se hiabla a menudo del coste de un bien cuando sélo
se trata de los costes de produccién en sentido estricto, pero no
do los costes de ventas. Desde el punto de vista economico, hemos
de considerar también a los costes de ventas como una parte de
los costes de produccion. Nunca se produce un bien sin mas ni
mas, sino un bien que sca vendible. Este hecho es muy importante.
A menudo ‘podemos encontrarnos ante el caso de que los costes de
produccion, en sentido cstricto, cumplan o satisfagan la ley del
ingreso creciente (27), mientras que los costes de ventas se encucn-
tren tan intensamente sometidos a la ley de la productividad decre-
ciente que los costes totales del bien en cuestién se cncuentren
igualmente sometidos, aun cuando no con la intensidad de los
costes de ventas, por la ley de la productividad decreciente (28).
Para el caso de la oferta conjunta, el caso resulta similar.
Aqui Ia venta de un vector de producto x determinado sélo puede
cer alcanzada desembolsando un determinado coste dc ventas C.
C es, por lo tanto, una funcion mondtona creciente dc ¥y por
las mismas razones que K. Tenemos aqui. por lo tanto, para
los costes totales la expresion K + C; el vector del precio B es
constante, La representacion del vector del producto como funcién
de C, analogamente al caso de la oferta simple, incluso como si-
tuaciéon de partida en la representaciéon dada de x como funcion

(27) Véase mas adelante capitulo 11 y aparlado ).

(28) Véase R. F. Harron: The law of decreasing costs. “Economic Jour-
nal, 1931, pags. 566 y sig., asi como las monografias alli citadas. Ademais,
R. G. D. ArLtex: Decrcasing Costs: u mathematical note. “Economic Journal”,
1932, pags. 323 y sigs.



358 LIBROS IR. E. P, V], 2

de C, no es aqui posible, ya que la monotonia no es suficiente para
1a determinacién univoca de v dado C (29). La situacion de mer-
cado, aqui descrita, la denominamos “concurrencia modificada”.

CAPITULO 11
Los COSTES EN LA PRODUCCION SIMPLE

1. Los conceptos fundamentales de los costes

I

Acabamos de estudiar en el capitulo anterior el concepto de
“costes totales”. Sahemos que los. costes totales son una funcién
mnonétona creciente y univoca de la velocidad de produccién. Va-
mos a considerar dicha funcién con mayor precision. °

Supongamos que la explotacion comienza a aumentar su velo-
cidad de produccion. Aumentaran entonces, también, los costes
totales de dicha explotacién. ;Pero en qué medida aumecntarin?
Aqui debemos tencr en cuenta que la explotacién sélo aumenta su
velocidad de produccién incrementando cl gasto directo. Loz me-
dios de produccion indirectos permanecen constantes, scgin lo
supuesto, Esto conduce, en general, a la conclusién de que a partir
de una determinada velocidad de produccién la explotacién se
hace relativamente menos productiva, es decir que a igual incre-
mento de los costes totales s6lo se puede lograr un incremento
cada vez menor del producto a velocidad de produccién creciente.

(29)  Los vectores de produccién de n dimensiones que se pueden vender
al aplicar unacierta cuantia de costes de ventas forman un sistema de grado
(n—1), dado por la ecuacion C, — C (&) = 0, donde C, estd dado de an-
temano. En general, en el caso de la produccién simple se puede establecer
entre C y X, y en caso de la produccion compuesta entre C y &, una relacion
de la forma

2(@x-0=0¢ (L) =0

~
P

donde la derivada

es distinta de 0. J)e modo que C se puede representar

o[-

=
o
siempre como funcidn explicita de o, es decir, de 2.
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Esta consecuencia’ de la invariabilidad de los medios de produc-
cién indirectos no hay necesidad de demostrarla. Pero es posible
con gran frecuencia. Parece evidente si se piensa que los medios
de produccién indirectos son una condicién necesaria de las posi-
bilidades de obtencion de los productos. Si éstos permanecen in-
variables, s¢ alterara, en el caso de una velocidad de producciéon
creciente, la proparcidn en que se encuentren combinadas las com-
ponentes de los vectores del gasto, en perjuicio de los medios de
produccién directos. Es de esperar que dicha circunstancia reper-
cuta en la forma descrita sobre la productividad de la explotacion.
Este caso se puede percibir con especial claridad en la agricultu-
ra. Consideremos ¢l suelo como un medio de produccién invaria-
ble y opongimosle el resto de los medios de produccién como
variables (con lo que ampliamos nuestro campo de observacién a
un periodo de tiempo prolongado), aparece entonces, de forma
evidente, la “ley de la productividad decreciente de la tierra®, o,
como ha subrayado acertadamente Brinkmann, la ley del incre-
mento cada vez menor de la producti\.'idnd (30).

Esta ley no es sino un caso especial de la relacién formulada
por nosotros anteriormente. Si dicha ley no fucse valida, con una
aplicacion suficiente de los medios de produccién variables y cin
aumento de los costes, se podria producir en un pequeiio lote
de tierra cualquier cantidad de producto, lo que, segun la expe-
riencia, resulta imposible (31).

¢ Pero qué ocurre si se consideran de manera general, indepen-
dientemente de una explotacion concreta, es decir, suponiendo
que todos los medios de produccién son variables a voluntad, los
distintos niveles de produccién y los vectores de gasto mas bara-
tos que son necesarios? ;Es valido aqui también el principio de
que con una velocidad de produccion erecientc los costes totales
crecen, a partir de un determinado punto, proporcionalmente de
manera mas rapida que la velocidad de produccion? Este princi-
pio se puede aqui explicar de la misma manera. Pero se deduce,

(30) Brinkmany: Die Okonomik des landw. Betriebes. G. de S. Sec-
cién VII (1922), pax. 32.

(31) Jevons: Die Theorie der Politischen Okonomie. Jena, 1924, pag. 200.
Ver, ademds, Barone: Grundzige der theroretischen Nationalokonomie.
Bonn, 1927, apartado 10 al final y apartado 11.
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con necesidad casi forzosa, de otro hecho. A saber: el principio de
la escasez. La experiencia ordinaria nos demuestra que es imposi-
ble lograr grandes velocidades de produccidn con una cantidad fija
de medios de produccién. El crecimiento en la velocidad de pro-
duccion requertra un aumento correspondiente de los medios de
produccion. Pero estos ultimos, de acuerdo con el principio de la
cscasez, se encuentran con caracter limitado en las economias.
Consecuentemente, no pueden ser incrementados arbitrariamente,
v, en segundo lugar, a partir de un determinado punto solamente
podran scrlo con precios crecientes en los medios de produccidn,
es decir, con un incremento en los costes (32). De aqui sc deduce,
de manera general, la existencia de la ley a que nos referiamos
mas arriba.

La diferencia entre el primero y segundo razonamiento de
dicha ley reside en que la velocidad de produccion, para la cual
se inicia el crecimiento de los costes totales, es mucho menor en
¢l caso primero que en el scgundo. El segundo caso resulta tam-
hién naturalmente valido para la empresa individual; pero puede
ocurrir que aqui la velocidad de produccion correspondiente sea
tan grande que no sea rcalizada por motivos de la economia del
mercado. En cambio, en el primer caso la velocidad de produccion,
a partir de la cual empiezan a crecer los costes totales, es relati-
vamente pequcia.

Del primer punto de vista se desprende otra propiedad dc la
funcién de los costes totales Lo mismo que en el caso de grandes
velocidades de produccion, la composicién de los medios de pro-
duccién de una cxplotacion contiene relativamente pocos medios
de produccion directos; dicha composicién contiene proporcional-
mente muchos medios de produccién indirectos o pocos medios
de produccion directos en el caso de que las velocidades de pro-
duccién sean menores. La proporcién en que entran las compo-
nentes del vector de gasto se ha alterado aqui en perjuicio de los
medios de produccion directos. Si aumenté la velocidad de pro-
duccién, la proporcién en que se combinan los factores serd ruas
favorable, es decir, el crecimiento de los costes disminuye.

(32) PARENE, obra citada, apartados 9 y 10. En contra, Bichta: Gesetz
der Massenproduktion. Die Enstehung der Volkswirtschaft, 2.2 ¢d. Tiibinzen,
1921, pag. 92.
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Podemos deducir dc aqui {(aunque no con validez gencral) la
siguiento estructura para la funcién de costes totales. Si la veloci-
dad de produccion comicnza a crecer a partir de O, los costes
totales creceran continuamente. Pero al principio creceran con
incrementos cada vez menores, es decir, el crecimiento de los cos-
tes totales disminuye hasta que la velocidad de produccién haya
alcanzado una altura determinada. Si la velocidad de produccion
siguo creciendo sc iniciara, a partir de un determinado punto, un
incremento del crecimiento de los costes totales, que serd, quizas,
mas intenso cuando siga creciendo la velocidad de produccién (33).

Esta imagen de la funcion de costcs totales aparcce represen-
tada en la figura }: Entre el origen y el punto A la curva de cos-
tes totales es céncava hacia abajo, cumpliendo, por Io tanto, Ia
ley de la productividad creciente. A partir de A rige la ley de
la productividad decreciente. Supongamos, ademas (lo que se con-
siderara valido en la exposicion siguiente, de no advertirse otra
cosa), que la funcion de costes totales es regular, es decir, conti-
nua y diferenciable varias veces; asi podremos darnos una idea
del desarrollo de dicha funcién a la vista de la figura 2 (34).

La regla que acabamos de describir no tiene validez general.
Por ello deberemos tener en cuenta, ademis, otras funciones de
vostes totales, en especial funciones en las que el crecimicnto de
los costes disminuye continuanente, y funciones en las que dicho
crecimiento permanece constante, Esta consideracion alcanza ma-
vor importancia debido al hecho de que la funcién de costes tota-
les normal muestra un aumento dccreciente dc los costes cuando
la velocidad de produccién es pequeia. Para aproximarnos lo mas
posible al lenguaje general, expresaremos el hecho de que el cre-
cimiento de los costes aumente (prmanezca constante o disminu-
va) por medio de la siguiente regla o principio: “La empresa

(33) Respecto a esta regla de la funcion de los costes totales ver: Baro-
NE, obra citada, apartados 8 a 10. Véase, ademas, KaLiSCHER: Der Widerspruch
rwischen mathematischer und buchtechnischer Kostenauflosung. Zeitschz. f.
handelsw. Forsch, abril 1929, y en especial cnero 1930, pags. 18 y sigs.

(34) FE. ScHnriper ofrece otra regla: Kostenanlyse als Grundlage ciner
Statistischen FErmittlung von Narhfragekurven. Archiv fiir Sozialwissenschaft
und Sozialpolitik, tomo 66 (1931), pags. 585 y sigs. Consiltese tombién la
literatura alli citada, pag. 590.



362 LIBROS [R. E. P, Vi, 2

sigue la ley de la productividad decrcciente (constante o crecien-
te)”. Este principio, en su sentido literal, contiene, sélo de manera
muy imperfecta, la cuestién que aqui tratamos, como también ha
sido destacado por Brinkmann (véase anteriormente) (35). Pero
su aplicacion general y corriente demuestra que es valida para lo
que queremos destacar aqui. Utilizando dicha caracteristica, lu
descripcion de la funcién de coste normal se haria de la siguiente
forma: La empresa sigue, para velocidades de produccion reduci-
das, la ley de la productividad creciente. Si aumenta la velocidad de
produccion por encima de una cierta medida: la empresa seguira la
ley de la productividad decreciente. Entre ambos puntos existe un
cepacio, 0 sélo un punto, donde se cumple la ley de la produecti-
vidad constante (36).

11

En la exposicidn anterior hemos utilizado varias veces ¢l con-
cepto “incremento de los costes”. Vamos a ocuparnos aqgui, con
mas detenimiento, de dicha magnitud. ’

El incremento de los costes es la variacidn que experimentan

ios costes totales cuando se aumenta o disminuye la produccién

(35) Ver también Barone, obra citada, II, dltimo parrafo.

(36) Respecto a estas cnestiones y a Jas clases de costes definidos a con-
tinuacién, ver ScuneivEr: Zur Interpretation von Kostenkurven. Archiv. fiir
Sozial wissenschaft und Sozial politik, tome 65, pags. 269 y sigs., seccio-
nes A. y B. Disentimos de Schneider en algunas cuestiones contenidas en ls
seccion C. de su monografia. Sobre todo, no son sostenibles los razonamientos
por los que se llega. al evunciado contenido en la pag. 292 caando dice que:
“Las desviaciones de la curva de costes unitarios respecto a la curva de costes
unitarios planeados sélo dependen de la magnitud de los costes fijos...”, asi
como los enunciados que siguen.

La paribola ¥ (x, ecuacién (18), tiene en su minime (X =X.) uns tap-
gente horizontal. Por ello es cortada cn el punto ¥ (X:) por cualguier curva
oblicua que pase por dicho punto. A la derecha o a la izquierda de dicho
punto, pasard, por Yo tanto, dicha curva por encima de la parabola ¥ (X.).
De lo que resulta que la condiciéon (16) de ScHNEIDER, no puede ser satisfe.
cha para goingin valor dentro de un determinado intervalo, que se en-
cuentra limitado en uno de sus extremos por X.. Con lo que en la forma
expresada por SCHNEIDER no se puede determinar un limite inferior para
ningin valor de a.
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cn una cantidad o cifra determinada. Segiin que dicha cantidad
aumente o disminuya, el incremento de los costes (positivo o ne-
gativo) sera distinto. Vamos a introducir una medida para dicho
concepto del incremento de los costes. Es ésta el incremento de
los costes calculado para la unidad de produccién. Dado un in-
cremento de los costes, obtendremos su medida dividiendo el in.
cremento dado de dichos costes por la variacion correspondiente
de la cantidad producida (37).

Si la funcién de los costes totales es regular (lo que vamos a
suponer), las distintas medidas del incremento de los costes de
vna velocidad de produccion se igualaran entre si tanto mas cuan-
to menores sean las velocidades de produccién supuestas. Si se
hace que las variaciones sean cada vez menores, todas las medidas
del aumento correspondiente de los costes tenderin a un valor
inico. Dicho valor se puede definir como la medida del incremen-
to de los costes para el inmediato entorno de la velocidad de
produccién. Dicho valor no es otra cosa que el primer cociente di-
lerencial de la funcién de costes totales.

A cada velocidad de produccién corresponde una cantidad que
representa la medida del incremento de los costes Dicha magnitud
es, por lo tanto, una funcion de la velocidad de produccién. A
partir de ahora, y ateniéndonos al lenguaje habitual, la denomi-
naremos con el nombre, por cierto poco feliz, de “altura de los
costes marginales”, o también, mas simplemente, con el de “costes
marginales”, Como la altura de los costes marginales del primer
cociente diferencial es funcidn de los costes totales, introduciremos
el simbolo K’ para la altura de los costes marginales (38).

(37) Obtenemos asi una magnitud a la que ScumaLensacH dié origina-
riamente ¢l nombre de “incremento proporcional”, y a la que ahora deno-
mina “costes marginales” (“Selbstkostenrechnung”, pig. 52). Este cambio de
nombre no lo consideramos muy feliz. La teoria econémica suele aplicar la
palabra “costes marginales” para expresar el cociente diferencial de lu fun-
cién de costes totales, Pero aqui se trata de un cociente de diferencias que
representa un valor aproximade del cociente diferencial. Es conveniente uti-
lizar signos distintos para representar el valor al que hay que aproximarse,
y el valor que se aproxima.

(38) Resulta cntonces que: . K = ———y—'— = K’ (x)

ver sobre esta cuestién Amoroso, obra citada, pag. 4, “Il costo marginale”.
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Todo lo que hemos dicho en el apartado primero, sobre el cre-
cimiento de los costes, rcsulta también valido para la altura o
crecimiento de los costes marginales. A continuacién eélo opera-
remos con este concepto, debido a su exactitud.

111

Al elegir el nombre para la primera derivada de la funcion
dc costes totales, hubiésemos podido utilizar la denominacién de
“crecimiento de los costes totales”, ya que la derivada no es otra
cosa que la medida del erecimiento dc la funcién principal en un
punto dcterminado. Este nombre lo hemos reservado para la de-
rivada de la altura de los costes marginales. Dicha derivada la
denominaremos “crecimicnto de los costes margindles™, que no es
mas que la medida del crecimiento (que puede ser positivo o nega-
tivo) del incremento de los costes. Lo mismo que en el apartado I,
donde hemos hablado del crecimiento del incremento de los cos-
tes, podemos introducir ahora el concepto de “crecimiento dc los
costes marginales”. Conio el crecimiento de los costes marginales
es ¢l segundo cociente diferencial de la funcion de costes totales,
introduciremos para él el simbolo K”. También K" es una fun-
cién de la velocidad de produccién (39).

Utilizando la exactitud de los conceptos matematicos, podemos
describir la funcion de costes totales normal de la siguiente ma-
nera:

1. Para todos los valores de x por debajo de una determinuda
magnitud a, es decir, en el intervalo 0(a) es valida la ley de la
productividad creciente: K” < 0.

2. Por encima de @ y hasta una determinada magnitud d, es
decir en el intervalo (a,b), es valida la ley de la productividad
constante: K” = 0.

Si la curva de costes totales es regular, cs decir, varias veces
diferenciable, las magnitudes a y b coincidiran la mayoria de las
veces, Entonces K” sélo tienc el valor 0 para x =a = &.

@ K ()

(39) Segin esto tendremos: K” = e

=K" (x)
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3. Por cncima de b, es decir, para todos los valores de x > b,
es valida la Jey de la productividad decreciente: K” > 0.

Como K crece de manera mondtona, K’ es siempre positiva,
Estando situada K’ en el intervalo (0,a), siendo constante en el
intervalo (a,b) y creciente para todos los valores de x > b.

La figura 2 describe este caso graficamente.

.y
¢

Unidades monetarios (costes)

8
|
!
1
!
]
A !
A |
!
|
|
18
+
0 az=h e Unidades de bien (produccion)
Flgura 2.

Desde ¢l punto A hasta el punte B la fumcién de costes tota-
les K es eéncava hacia abajo. En consccuencia, la empresa sigue
la ley de la productividad crcciente para todas las velocidades de
produccién comprendidas entre los puntos 0b. Los costes margi-
nales que vienen dados en cada punto de la curva por la tangente
trigonométrica del dngulo formado por la tangente geométrica de
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la curva en dichos puntos, con el eje positivo de las X, disminuyen
cvidentemente entre 0 y b, cuando el punto de la curva en cues-
tion se desplaza hacia la derecha, aumentando, por lo tanto, la
velocidad de produccién. Vemos, pues, que, por ejemplo, la tangen-
te en el punto ¢ es mas pendiente que en el punto b, que ge en.
cuentra mas a la derecha.

Para todos los puntos que se encuentran a la derecha de B, es.
decir, para todas las velocidades de produccién mayores que.0b,
la empresa sigue la ley de la productividad decreciente. Observa-
mos, de manera inmediata, que la tangente en el punto D es mas
pendiente quec la tangente cn el punto B, situado mucho mas a la
izquierda.

El punto B se caracteriza por ser ¢l punto de inflexién de la
curva. Todos los puntos de la curva situados a su izquierda se
encuentran por debajo de la tangente de inflexion, asi como de
cualquier tangente, en el trozo de la curva AB. Todos los puntos
de la curva situados a la derecha de B se encucntran por encima
de la tangente en el punto de inflexién, asi como de cualquier
otra tangente a la derecha de B.

Como los costes marginales vienen dados, en cada punto, por la
tangente a la curva de costes totales, se les puede obtener par.
tiendo de la curva de costes totales. En Ia figura 2 se ha represen-
tado esta construccién para el punto D de la curva de costes tota-
les con su proyeccién d, es decir, para la velocidad de produc.
cién 0d. Transportamos desde d, hacia la izquierda, la medida de
longitud a b. Supongamos que ed =: 1, Trazamos por ¢ la paralela
a la curva de costes totales en D. Dicha paralela corta a la orde-

nada d D del punto d en D'. Entonces d D’ sera la altura buscada

de los costes marginales; D, el punto de la curva de los costes

marginales correspondiente a la abcisa 0d. Es, por lo tante, < de D’
D

el angulo de la tangente D. Su tangente ¢s ——=— = d D’ ya que
e

ed=1.

Asi obtcnemos, por la construccion grafica, la curva de costes
marginales K’, que en la figura 2 se representa por puntos. Su pun-
to mas bajo, el punto donde los costes marginales dcjan de diemi-
nuir, es B’ '
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La curva del crecimiento de los costes marginales se obtiene
de la curva de los costes marginales, del mismo modo que la curva
do los costes marginales de la de los costes totales.

1V

Finalmente, hemos de introducir otra funcién que hasta ahora
no hemos utilizado, pero que nccesitaremos mas adelante. Es la
funcion de los costes medios. Una determinada velocidad de pro-
duccion supone unos costes totales determinados. Dichos costes
totales, divididos por la velocidad de produccién correspondiente,
da como resultado los costes medios. Para dicha nueva funcidn in-
troduciremos ¢l simbolo K*. K* es, también, una funcién de la
velocidad de preduccion (40).

Analogamente podemos definir el concepto de *‘costes medios
variables” dividiendo, en vez de los costes totales de una velocidad
de produccion, sus costes variables por dicha velocidad de produc-
cion. Al igual que con respecto a K*, representaremos dicha nueva
magnitud por K[} (40).

K* y K¥ estan representados graficamente en la figura 3.

Los costes medios se pueden definir como el cociente de la
ordenada y la abcisa de un punto de la curva de costes totales. Si
designamoe a la unién del origen con un punto de la curva come
el radio vector de dicho punto, podremos decir que los costes
medios se definen como la tangente del dngulo formado por el eje
de cantidades y el radio vector. De dicha definicion se deduce

(40) Tendremos, por tanto:

Kew K& _gkein
x
Kn
Kif = -—I(i) = Kil (2)
K
K® — '“TI* -+ Kii

Cuando x es creciente las funciones K* (x) y K" {x) ee aproximian asia

téticsmente, ya que K, es constante y lim. Ki Lo
x>0 *
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también la construccion de los puntos de la curva de los costes
medios; en la figura 3 se encuentra represcntada para la velocidad
de produccion d: Consideramos, ya anteriormente, como unidad el
punto e(0e = 1), la perpendicular eE y proyectamos el punto

g
i

Unidodes monelarias (costas)

o
0 8. Unidadas de bren (produecion)

Figura 3.

de interseccion f de la recta e K y del radio vector 0D sobre la or-
denada d D del punto D de la curva de costes totales. La proyec-
cién D* es el punto buscado de la curva de costes medios K*, cuyo
punto de proveccién cs d. Por lo tanto, los costes mediss corres-
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pondientes a la velocidad de produccién 0d vienen dados por el

cociente .
0D
Con arreglo al principio de los radios vectores, podemos esta-
dD eF
blecer: od = 0o = eF = dD* ya que, por construccién,

Oe=1yeF=dD*

Hemos obtenido asi el punto de la curva de costes medios co-
rrespondiente a la velocidad de produccion 0d. Construyendo el
resto de los puntos se obtiene, finalmente, como su lugar geomé-
trico, la curva de costes medios K*. K% se obtiene de una construc-
ciéon similar, sustituyendo, en primer lugar, 0 por el punto A y
desplazando lucgo hacia abajo la curva obtenida a partir de
0A(=K,).

Con Ja ayuda de las funciones definidas y descritas en este
apartado, continuaremos e] analisis de las leyes que regulan la
produccién. En primer lugar nos ocuparemos de la velocidad de
produccion, que tiene importancia desde el punto de vista de la
situacién interna de la explotacién, para pasar a considerar des-
pués la posicién de la empresa en el mercado.

2, El éptimo de la explotacion
I

La empresa puede alcanzar distintas velocidades de produec-
citn con costes totales también distintos. Queremos averiguar aho-
ra cual es la velocidad de produccién relativamente mas barata.
Explicaremos, en primer lugar, lo que se debe entender por este
concepto. El precio que ha de pagarse por la unidad de producto
producida por unidad de tiempo, de modo gque con el ingreso se
cubran los costes totales correspondientes, es igual al coste medio.
Ya que los costes mediocs multiplicados por la velocidad de pro-
duccidn, es decir, por el mimero de unidade« producidas por uni--
dad de tiempo, nos dan por definicion los costes totales. A dicho
precio lo denominaremos precio de cobertura de los costes. A cada
velocidad de produccion corresponde un precio de cobertura. Aque-

24
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lla velocidad de produccion que tiene un precio de cobertura
menor, resulta, evidentemente, la mas econémica, ya que, entre
todos los precios a que la empresa puede vender sin pérdida, el
precio de cobertura de dicha velocidad de producciéon e: =1 mas
bajo; la empresa sélo puede vender, sin pérdidas, a dicho precio
con esa velocidad de produccidn, y a ningin otro. Denominaremos,
por ello, a dicha velocidad de produccion el 6ptimo. La situacion
de la empresa cuando alcanza el éptimo de produccion la Hama-
mos 6ptimo de la explotacion. No seria, sin embargo, correcto el
suponer que la empresa debe tender siempre a alcanzar el Sptimo
de la explotacién. La mayoria de las veces, la velocidad de pro-
duccién que la empresa habra de alcanzar diferira del optimo. de
acuerdo con las leyes que deduciremos posteriormente. El éptimo
de la explotacién no es, pues, mas que una situacién de la empresa
caracterizada por determinadas propiecdades. Nuestra tarea con.
sistird ahora en determinar mis exactamente dicho éptimo de la
explotacién.

11

¢Cual es la velocidad de produccion éptima? Por definicion
sera aquella cuyo precio de cobertura de los costes sea wenor.
Como el precio de cobertura de los costes es igual al coste medio,
ia velocidad de produccién éptima viene caracterizada por ser
aquella que tiene los costes wedios mas bajos. Dicho de otra ma-
nera: La velocidad de produccién éptima tiene como coste medio
¢l minimo de la funcién de costes medios.

La figura 4 nos hara comprender estos caracteres.

Como los costes medios vienen definidos por la tangente del
radio vector de la curva de costes totales, debemos buscar, para Ia
determinacion del éptimo de la explotacién, aquel radio vector que
tea mas inclinado.

Este es, evidentemente, aquel radio vecter que se caracleriza
por no encontrarse ningin punto de la curva entre él y el cje de
ahcisas. Si hubiese un punto de la curva en dicho entorno, su radio
vector seria mas inclinado.

Si la curva tiene en el punto optimo P una tangente, ésta sera
idéntica al radio vector. Es decir, dicho de otra manera: Lu tan-
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sente del éptimo de la explotacion sc caracteriza por pasar por el
origen. Pero esto significa:

I) EN EL OPTIMO DE LA EXPLOTACION SE IGUALAN LOS COSJES
VARCINALES Y LOS COSTES MEDIOS.

Dicho principio lo consideramos como principio fundamental
del 6ptimo de. la explotacién. Seitala una propiedad sorprendente
del optimo de la explotacién. Este también se puede definir como
el punto de interseccion de la curva de costes marginales y costes
wedios. En 13 fizura 4, 0 p es la velocidad de produccién dptima

v p P el precio de cobertura de los costes que resulta menor.

111

1. Otra propiedad fundamental del dptimo de la explotacién
es la de que la curva de costes totales es, en dicho punto, convexa
hacia abajo (véase figura 4). Si aqui fuese céncava hacia abajo,
habria radios vectores mas inclinados que e] radio vector 0 P. En-
tonces P no seria el optime de la explotacién. Pero sabemos que
alli donde la curva de costes totales es céncava hacia abajo, se
cumple la ley de la productividad decreciente i41). Asi resulta
valido el principio:

{I) PARA EL OPTIMO DE LA EXPLOTACION SE CUMPLE LA LEY DE
LA PRODUCTIVIDAD DECRECIENTE.

Esto significa, ademas, que la velocidad de produccién Gptima
debe ser siempre mayor a la magnitud & definida mads arriba.
Asi pues, mientras una empresa siga la ley de la productividad
creciente o constante, no puede alcanzar el éptimo de la explota-
cion. La velocidad de produccién relativamente mas econémica no
se encuentra, pues, alli donde el crecimiento de los costes es me-
nor, sino sohre un trozo {42) considerablemente por encima de
dicho punto.

2. Si se comparan los costes marginales y los costes medios
para todos los valores de x, obtendremos una consecuencia impor-
tante. Sera valido el principio:

(41) Véase apartado 1, I1I de este capitulo.
(42) Este trozo puede ser valorade cuantitativamenie. Ver Apéndice A.
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()

III) S1 LA CURVA DE COSTES TOTALES ES REGULAR Y NORMAL,
LOS COSTES TOTALES SERAN MAYORES QUE LOS COSTES MARCINALES
PARA TODAS LAS VELOCIDADES DE PRODUCCION POR DEBAJO DEL OPTI-
MO, Y MENORES QUE LOS COSTES MARGINALES PARA TODAS LAS VELOCI-
DADES DE PRODUCCION POR ENCIMA DEI. GPTIMO.
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Figura 4.

Dicha ley se puede demostrar, por ¢l método analitico, para la
curva de costes totales normal. Dicha ley resulta evidente a la
vista de la figura 4. Todas las tangentes a la curva de costes totales
normal, comprendidas cntre los puntos A y P, encuentran al eje de
ordenadas en su parte positiva, y son, por lo tanto, tan pendientes
como los radios vectores correspondientes. Consecuentemente, las
ordenadas de la curva de costes marginales K’, entre 0 y P, son
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menores que las ordenadas correspondientes de la curva de costes
medios K* y mayores que éstas a la derecha de p.

Dicha ley nos permite, en cuanto conozcamos la funcion de
costes totales, saber, para cualquier velocidad de produccion, si
ésta es menor o mayor quc la velocidad de produccién éptima. Si
los costes medios son mayores que los costes marginales, la veloci-
dad de produccién sera menor que el éptimo. Los costes medios
seran decrecientes. Si los costes medios son menores que los costes
marginales, la velocidad de vroduccién sera mayor que el éptimo
y los costes medios crecientes,

Vamos a introducir aqui dos caructeristicas acudadas por
Schmalenbach (43) y que resnltan muy dtiles para determinar la
situaciéon en que se encuentra la empresa en cada caso. Son carac-
teres que no se encuentran vinculados a la funcién de costes tota-
les normal, sino que pueden ser aplicados de manera general: Si
los costes medios son mayores que los costes marginales, podremos
decir que los costes totales son regresivos; la empresa se encon-
trara con cosles regresivos. Si los costes medios son menores que
los costes marginales, podremos decir que los costes totales son
progresivos, la empresa se cncantrard con castes progresivos,

Més adelante (44) sefialaremos hasta qué punto dichas -carac-
teristicas se utilizan aqui en el sentido que lo hace Schmalenbach.

Aplicando dichas caracteristicas, nuestra ley aparecera en los
siguientes términos:

IIl a) POR DEBAJO DEL OPTIMO DE LA EXPLOTACION LOS COSTES
SON RECRESIVOS, Y POR ENCIMA DE DICHO OPTIMO, PROGRESIVOS.

St suponemos que por la modificacién de la curva de costes la
velocidad de produccion éptima es cada vez mayor, también sera
cada vez mayor el sector que se encuentra sometido a costes regr'c-
sivos, La regla anterior podemos también formularla de la ei-
puiente manera: Mientras no se alcance el 6ptimo de la explota-
cién existiran costes regresivos. De aqui se deduce:

HI b) LAS EMPRESAS EN LAS QUE SE CUMPLA LA LEY DF LA PRO-
DUCTIVIDAD CRECIENTE, SIGUEN COSTES REGRESIVOS (45).

(43) SchumavensacH: Selbstkostenrechnung. Pags. 32 y sige.

(44) Ver Apéndice C.

(45) Ya que toda la curva de costes totales es céncava hacia abajo, es
decir, p o 0.
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E! miswo principio resulta valido para ¢l caso de que la pro-
ductividad sea constante.

Por otro lado es importante el subrayar que cuando la empre-
sa cumple la ley de la productividad decreciente para todas las
velocidades de produccion, dichas velocidades muestran, a pesar
de ello, en un determinado intervalo inicial, costes regresivos. Di-
cho intervalo es (ceteris paribus) tanto mayor cuanto mayor sea
K.. En el préximo apartado veremos que, con arrcglo a los supues-
tos aqui adoptados, p sélo coincide con el origen cuando los costes
fijos tienen el valor 0.

3. El minimo de la cxplotacion

Vamos a ocuparnos ahora de otro problema que presenta gran-
des similitudes con el anterior. Partimos alli del problema de 1a
determinacion del precio de cobertura minimo y de la correspon-
diente velocidad de produccion. Aqui vamos a preguntarnos: ;Cual
es el precio mas bajo al que puede producir la empresa sin que
sufra una pérdida mayor de la que tendria que soportar si para-
lizase la produccién (durante un corto espacio de tiempo)? Di-
cho precio minimo no coincide en absoluto con el precio de co-
hertura minimo. Esto nos muestra lo siguiente: Los costes fijos
son aquella cantidad que la empresa ha de-soportar en todas las
circunstancias, incluso cuando la explotacion se encuentra parali-
zada. La mayor pérdida que la empresa puede sufrir cuando esta
en marcha, sin que se encuentre en peor situacién que si estuviese
parada, es, por tanto, igual a los costes fijos. El precio que bue-
camos aqui no necesita, por tanto, cubrir mas que los costes varia-
bles. Es igual, por lo tanto, a los costes medios variables; y como
huscamos el menor de dichos precios, s¢ infiere como consecuen-
cia de una reflexién analoga a la que hicimos al comienzo del
apartado anterior, que tenemos que determinar el minimo de los
costes medios variables. Aquella velocidad de produeccién que hace
que loa costes medios variables sean minimos la denominamos ve-
locidad de produccién minima; y la situacién correspondiente de
L empresa, “minimo de la explotacion™.
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El minimo de la explotacion coincide con el optimo de la ex-
plotacién cuando los costes fijos se igualan a 0. De dicha aseve-
racion se deducen principios cuyo proceso de obtencion es similar
al seguido en el optimo de la explotacion. El minimo de la ex-
plotacion se obtiene graficamente trazando el radio vector mds
inclinado que, partiendo del punto A, vaya a un punto de la cur-
va, es decir, si trazamos desde e] punto A la tangente a la curva
de costes totales. Al punto de la curva correspondiente al minimo
de la explotacién le llamamos Q y a su abcisa, ¢q. La figura 4 mues-
tra que las propiedades del punto Q sélo se diferencian de las del
punto P en aquellos sectores que dependen de los costes fijos.
La situacién geométrica se deduce por si misma de la analogia
con el 6ptimo de la explotacion, como se ve en la figura 4.

Obteremos asi, en primer lugar, el principio o ley fundamen-
tal del minimo de la explotacién:

IV)  EN EL MINIMO DE LA EXPLOTACION LOS COSTES MARGINALES
SON ICUALES A LOS COSTES MEDIOS VARIABLES (46).

Se obliene asi la conmstrucion de la velocidad de produccion
minimwa como abeisa del punto de interseccidon QF = Q' de las
curvas del coste medio variable y del coste marginal.

Ademas, se puede observar facilmente que el punto Q al igual
quc el punto P se encuentra sobre la rama convexa de la curva
de costes totales regular, v precisamente entre B y P (comparese
ron la regla VIII).

(V) TaMBIEN PARA EL MINIMO DE LA EXPLOTACION RESULTA VA-
1IDA LA LEY DE I.A PRODUCTIVIDAD DECRECIENTE.

Con lo que q > b. Desde el momento en que una empresa
siga la ley de la productividad crcciente, carecera de minimo de
la explotacion. Es, por ello, facil, de observar que esto, al con-
trario de lo que ocurre en el éptimo de la explotacion, no siempre
es valido para la ley de la productividad constante. Existen, por
tanto, casos limites en los que b y g coinciden. Si tenemos, por

(46) Sobre esta cuestion véase AMOROSO, obra citada, pag. 5: “Su “punto
di fuga” no es otra cosa que nuestro minimo de la explotacién, lo que tam-
bién resulta evidente a la vista de la figura 1, de su monografia, Su fignra 2
(pagina 7) representa nuestro “Sptimo”; aqui su “prezzo di fuga”, que lo calcu-
la con la expresion b + 2 ]/E’_ no es en realidad mas que nuestro precio
optimo.
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ejemplo, una empresa que en un intervalo inicial siga la ley de la
productividad constante y después la de la productividad decrecien-
tc (47), cada punto situado entre 0 y b podra ser considerado
como minimo de la explotacion. Ya que el radio vector mas incli-
nado que se puede trazar desde el punto A a la curva de costes
totales coincide aqui con el primer sector de la curva.

El caso es difcrente si la empresa sigue la ley de la producti-
vidad decreciente para todas las velocidades de produccién. En-
tonces b y q coinciden con el origen. La recta trazadu desde A a
la curva de costes totales es, en este caso, tanto mas inclinada
cuanto mas corta sea, es decir, cuanto mas cerca se encuentre del
punto A el punto de la curva de los costes totales tocado por ella.
Lo mismo resulta vilido para la tangente a dicha curva de costes
totales.

En la figura 4 se puede observar que la curva de costes mar-
ginales y la de los costes medios variables cortan al eje de orde-
nadas en un Unico y mismo punto A’. Esta propiedad correspon-
de a todas las funciones de costes totales regulares (48). La recta
trazada desde A a un punto de la curva de costes totales R, coinci-
de con la tangente a la curva de costes totales en R, cuando el
punto R ge aproxima al punto A. Podemos decir, por lo tanto:

VI) CuaNTO MENOR SEA LA VELOCIDAD DE PRODUCCION, TANTO
MENOS SE DIFERENCIARAN SUS COSTES MARCINALFS BF SUS COSVER WF-
LIOS VARIABLES {49).

I

Al igual que para el 6ptimo de la explotacién también resulta
valido para el minimo de la explotacion el siguiente principio:
VII) Si1 LA CURVA DE COSTES TOTALES ES REGULAR Y NORMAL, LOS

(47) Ver ScHNEIDER, ob. cit. (pag. 22, nota 2).

(48) Subrayemos aqui que “normal” y “regular” son en nuestra exposi-
cion dos conceptos con significado distinto. “Regular” significa que “corres-
ponde a la regla general”. “Normal’ quiere decir que es continuamente dife-
renciable, es decir, “plana” (sin éngulos o esquinas) para K, K’ y K"

(49) Vemos esto también en la figura 1 de la monografia de Amuruso ci
tada (6 y 5), de donde se inficre que para AMOROSO se trata alli del minimo
de la explotacién. Falta, ein embargo, en su figura 2 (8 y 7); d:! <{ptimo
de la explotacion.
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COSTES MEDIOS VARIABLES SERAN MAYORES QUE LOS COSTES MARGINA-
LES PARA TODAS LAS VELOCIDADES DE PRODUCCION QUE SE ENCUENTRAN
POR DEBAJO DEL MIiNIMO; Y MENORES QUE LOS COSTES MARCGINALES PARA
TODAS LAS VELOCIDADES DE PRODUCCION POR ENCIMA DEL MiNIMO

Este principio se hace comprensible a la vista de la figura 4.

Todas las tangentes a la curva de costes normal, comprendidas
entre los puntos A y Q encuentran al eje de ordenadas por enci-
ma de A, no siendo, por lo tanto, tan pendientes como los radios
correspondicntes que unen A con los puntos de la curva. Conse-
cuentemente las ordenadas de K’ a la izquierda de Q% seran tam-
bién menorcs, y a la derecha de Qf, mayores que las ordenadas
correspondientes de K} .

Este principio nos permite averiguar si una cierta velocidad de
produccion es mayor o menor que el minimo. En ¢l primer caso
iendremos K’ (x) >K¥ (x), y en el segundo: K’ (x) <KX (2).

También podemos asignar a los costes variables las denomina-
ciones “progresivo” y “regresivo”. Entonces sera valido el principio:

VII a) LoS COSTES VARIABLES SON REGRESIVOS POR DEBAJO DEL
MINIMO DF LA EXPLOTACION Y PKOGRESIVOS POR ENCIMA DE DICHO
MINIMO. ' '

Vamos a determinar ahora la situacién del punto g con respec-
to al punto p. Ambos puntos se encuentran por encima del pun-
to b, a partir del cual crece la altura de los costes marginales. Por
lo tanto, la funcién K’ (x) es aqui monétona creciente.

Para x = ¢, K’ (x) tiene el valor K, (q), para x = p tiene el
valor K* (p).

Pero K, (¢) <K (p) < K* (p). De aqui se deduce:
K'(g) < K'(p) y como K’(x) crece mondétonamente: ¢ < p. Con
lo que ¢ se encuenira entre b y p (50).

Podemos enunciar, por lo tanto, el siguicnte principio:

VIII) ENTRE EL MINIMO DE LA EXPLOTACION Y EL OPTIMO DE LA
EXPLOTACION LOS COSTES TOTALES SON REGRESIVOS Y LOS COSTES VA-
RIABLES PROGCRESIVOS.

Si suponemos que (por una variaciéon de costes totales) la ve-
locidad de produccién minima es cada vez mayor, el sector en ¢l

(50) Ver lo establecido en el principio (1V).
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que los costes variables son regresivos sera también cada vez ma-
yor. De aqui se¢ deduce al igual que para el 6ptimo de la explo-
tacion:

VIII b) LAS EMPRESAS PARA LAS QUE RESULTA VALIDA LA LEY DE
LA PRODUCTIVIDAD CRECIENTE, ESTAN SOMETIDAS A UNA REGRESION
DE LOS COSTES VARIABLES.

En cambio, las empresas para las que resulta valida la ley de
la productividad decreciente para cualquier velocidad de produc-
cién, no sufren regresion de los costes variables para ninguna ve-
locidad de produccion, como hemos visto ya anteriormente (prin-
cipio V).

111

Resumiendo podemos establecer las siguientes propiedades de
la funcién de costes totules regular (véase fig. 4).

1. Hasta el punto b los costes marginales son decrecientes, v
a partir de este punto, crecientes. .

2. Hasta el punto g los costes medios variables descienden, y a
partir de este punto, comienzan a ascender. En el punto q se igua-
lan a los costes marginales, por debajo de dicho punto son mayo-
res, y por encima de él menores que los costes marginales. Por
debajo de q los costes variables son regresivos, y por encima de
dicho punto, progresivos.

3. Hasta el punto p los costes medios descienden, y a partir
de dicho punto, comienzan a crecer. En p se igualan a los costes
marginales, por debajo de p son mayores, y por encima de dicho
punto, menores que los costes marginales. Por debajo de p la em-
presa produce a cosles regresivos, y por encima, a costes progresivos.

4. La serie de los puntos destacados es: O, b, ¢, p; eventual-
mente entre el punto O y b se pucde interpolar a. Entonces, entre
a y b, los costes totales seguirian una trayectoria lineal.

5. El esquema que exponemos a continuacién nos ofrece una
visién del desarrollo de las cuatro funciones: costes totales, cos-
les marginales, costes variables medios y costes medios, en los dis-
tintos sectores de la escala de velocidades de produccion.
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Intervalos sobre 1a cscala

de la;::(li:ccigi;:,l‘cs de CRECIENTES ! DECRECIENTES
(0, b) K K KT K
e T R TR T
I
e T T T T ki

Todas estas relaciones son visibles en la ligura 4 si ahserva-
mos las curvas K, K’, K*, K*,, 31,

1v

Las consideraciones hechas en los dos dltimos apartados sélo
tienen validez en el sentido de A. Marshall “a corto plazo™. Sin

51) Es de noter la falta de coincidencin que existe entre los diferentes
tratadistas respecto a la definicién de conceptos tan frecuentemente emplea-
dos como el de “productividad creciente” y*“productividad decreciente”. Un
grupo de ellos denomina “productividad creciente” a aquella situacién en la
que los costes marginales disminuyen, siendo entonces K”< 0, y “producti-
vidad decreciente™ a la sitvacién opuesta (K" >0). A este grupo pertenecen,
por ejemplo: Ricarpo (Grundsitze, Jenn, 1921, pags. 52 y sigs.), Jevons (Dic
Theorie der politischen Okonomie, Jena, 1924, pigs. 198 y sigs.), MARSHALL
(obra citada), pags. 188-209), Pareto (Cours... II, Lausanne, 1897, pags. 102
y siguientes), CasseL (Theoretische Sozialskonomie, ecuarta edicién, pagi-
nas 252 y siguientes), BRIKNMANN (obra citada). También nosotros nos he-
mos adherido a esta terminologia. En cambio, otros autores emplean la
denominacién “productividad creciente” como sinénimo de ‘“costes regresi-
vos”, y lu de “productividad decreciente” como sindnimoe de “costes crecien-
tes". Aei lo hacen, por ejemplo: Barone (ob. cit., spartado 10-11) y Bowtey
fobra citada, péags. 33 y sigs.). Este segundo concepto se enleza con el caso
del crecimiento de los costes medios (1ambién de los costes medios variables).
La diferencia se dednce ficilmente de nuestros razonamientos. EocEworTH
la ha estudiado extensamente (The law of increasing and diminishieng re-
turns, “Papers,,. 1", pigs. 61 y sigs.). Picou ofrece una consideracién ani-
Yoga (The laws of diminishing and increasing cost, “Economic journal™, vo.
lumen XXVII, 1927, pags. 188 y sigs.). Esta desigualdad de conceptos hay que
tenerla muy en cuenta, ya que puede dar origen a numerosas confusiones.
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embargo, Marshanll ha sefialado (52) que las relaciones para lur-
gos periodos de tiempo se encuentran sometidas a las mismas le-
yes que las de periodos reducidos. La diferencia sélo consiste en
que, cuanto mayor sea el periodo de tiempo que escojamos como
campo de observacion para nuestro estudio, tendremos que consi-
derar una parte menor de los costes totales como fijos. Este hecho
lo ha expuesto de manera magistral A. Marshall en el libro 5.°
de su obra fundamental. Por lo tanto, creemos que podemos pres-
cindir de una exposicién de dicha cuestion y pasar de manera in-
mecdiata a las consecuencias que se deducen en el marco de nues-
tra investigacion de la diferencia de los periodos de tiempo largos
y cortos. Dichos periodos, reducidos y prolongados en el sentido en
que los utiliza A. Marshall, los denominaremos en lo sucesivo “pe-
riodo de tiempo de Marshall”. Con ayuda de la terminologia de que
disponcmos ahora, podemos formular, de acuerdo con la longitud
de los periodos de tiempo dc Marshall, distintas situaciones en la
empresa:

IX) CUANTO MAS PROLONGADO RESULTA EL PERiODO DE TIEM-
PO DE MARSHALL, TANTO MAS TIENDEN A COINCIDIR EL MINIMO Y EL
OPTIMO DE LA EXPLOTACION,

L
En el principio enunciado hay que observar lo siguiente:

Cuanto mas prolongado cs el periodo de tiempo de Marshall
tanto més se aproxima el 6ptimo de la explotacién al punto en
que se encuentra la produccién, relativamente mas econémica de
todas las posibles en la rama de la producciéon correspondiente.
El mismo principio resulta también valido para el minimo de la
explotacion. Ya que cuanto mas largo sea el periodo de tiempo de
Marshall, tanto menor sera la parte de los costes fijos dentro de
los costes totales, y tanto menos se diferenciara, por lo tanto, el
minimo de los costes variables medios del minimo de los costes
medios. Pero como ambos valores son al mismo tiempo valores de
la funcién de costes marginales, y precisamente en el sector don-
de dicha funcion crece monétonamente, la aproximacion de dichos
valores significara que también sus abcisas, es decir, las velocida-
des de produccion correspondientes, se aproximan entre si.

i52) A. MansHALL, ob. cit.,, libro V.
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4. La oferta de la empresa segiin el principio economico del lucro

En los tres priincros apartados de este capitulo hemos descrito
la cmpresa en relacion con la estructura de sus costes. Considera-
bamos alli a la empresa como 6rgano demandante y productor de
la economia, pero no como dérgano oferente. Nuestros principios
cran deducidos del concepto de los costes, del principio de la es-
cascz y del principio econémico. Asi podriamos establecer en
qué situacion se encuentra una empresa, dado un nivel de produc-
cion determinado. Sin embargo, no nos hemos ocupado de la cues-
tion de c6mo se obtiene este nivel de produccién. Para determinar
este ultimo hemos de considerar a la empresa como oferente. Y
para ello habremos de obtener otros dos principios, 0 mds bien
grupos de principios. Hemos de averiguar el motivo de la produc-
cién y su sitnacion en el mercado. En este apartado establecemos,
como ya seiiala el titulo, al principio del lucro como principio
motriz de la empresa. En el apartado siguiente, la erupresa sera
considerada teniendo en cuenta el pricipio de la satisfaccién de
las necesidades.

1. Habiamos definido al principio del lucro como la tenden-
cia a alcanzar a través de la producciéon el mayor beneficio posi-
ble. Entendemos por beneficio la diferencia entre el ingreso y
los costes totales, con lo que (53) ¢l ingreso es el producto que
la empresa obtiene por la venta de la cantidad producida en la
unidad de tiempo. E] ingreso o renta es, por lo tanto, el producto
del precio por la velocidad de produccién, siempre que los bienes
producidos sean vendidos totalmente. En las consideraciones que
haremos a continuacién vamos a suponer que la cantidad produ-
cida y vendida es siempre idéntica. Esto resulta totalmente licito
por las siguientes razones: Lo que queremos averiguar es la de-
terminacién de la produccion a través de la situacién de mercado.
Pero dicha determinacion no se opera de una manera inmediata,

(53) Ver también capitulo I, apartado 2, IIL
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sino a través de la conciencia del empresario. Ya que lo decisivo
para la. produccion no es la situacion de mercado misma, sino la
idea que sobre dicha situacién posea el empresario. Entonces es
completamente explicable la hipdtesis de que cl empresario pro-
duzca. siempre aquella cantidad que crea podra vender.

Para el ingreso o renmta introduciremos el simbolo E. Tendre-
mos entonces, con arreglo a la definicién del ingreso:

E=x.P

El ingreso resulta, por lo tanto, una funcién de x, y, ademas,
uan funcién de las magnitudes cuya funcién sea P. En todos los
casos ¢l ingreso resultara, por lo tanto, una funcién de la veloci-
dad de produccién. Naturalmente que también depende de otras
innumerables inagnitudes. Pero csto no debe preocuparnos mas
aqui. A este respecto solo nos interesa la dependencia economica
del ingreso de aquellas magnitudes, que dependen de la volun-
tad del empresario. Pero aqui edlo se trata de la velocidad de
produccién. Claro que también el precio (en el caso de un mono-
polio) puede depender de la voluntad del empresario. Pero este
iltimo no pucdc determinar de manera independiente la ve-
locidad de produccién y el precio. A un precio determinado
que haya escogido, sdlo podra vender una cierta cantidad, o vice-
versa: Habiendo establecido la cantidad, sélo podrd vender el em-
presario a un precio determinado que ya no dependera de su vo-
luntad. En otras palabras: El empresario sélo puede influir den-
tro de la via econémica sobre el ingreso, a través de la velocidad
de produccion. Tenemos que considerar, por lo tantoe, al ingreso
como una funcién de la velocidad de produccién (54). Con respec-
to a todas las demas magnitudes fuera de la empresa, estahlecere-
mos siempre: ceteris paribus.

2. El problema fundamental de la produccién con arreglo al
principio econémico del lucro, reza de la siguiente manera: ;Qué
velocidad de produccion, dada una determinada situacién de mer-
cado, habra de alcanzarse para lograr cl beneficio maximo? (55).

(54) Es valida aqui la expresion E = E (X).

155) Para lo que sigue consiltese, sobre todo, Cournor: Untersuchungen
iiber die mathematischen Grundlugen der Theorie des Reichtums. Ediciéu ale-
mana. Jena, 1924.
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Para el heneficio introduciremos el simbolo G. Entonces ten-
dremos por definicién:

G=E@x) —-K(x) =Gk).

El beneficio aparece como funcién de la velocidad de produc-
cion. A cada velocidad de produccién corresponde un beneficio
determinado (que, naturalmente, también puede ser mnegativo; su
cantidad absoluta es la pérdida de la empresa). Podemos pregun-
tar entonces: ;Cual es aquella velocidad de produccién que hace
que el beneficio sea maximo?

La respuesta se deduce de una sencilla reflexiéon. En primer
lugar introduciremos para la velocidad de produccién buscada,
que caracterizaremos como la mas favorable, el simbolo s (supply).
La velocidad de produceidn s, que es la mas favorable, se carac.
teriza_ por el hecho de que con cualquier otra velocidad de pro-
duccion se obtiene un beneficio menor. En otras palabras: El
beneficio (56) aumenta con una velocidad de produccién crecien-
te, hasta que esta ultima haya alcanzado el valor s. A partir de
entonces comienza a descender, Con una velocidad de produccién
creciente aumentan, sin embargo, los costes totales K (x). El be-
neficio aumentara, por lo tanto, cuando el ingreso crezca mais in-
tensamente que los costes totales, y descendera cuando el ingreso
crezca mas lentamente que dichos costes totales. La velocidad de
produccion mas favorable s se caracterizari por el hecho de que
aqui, el crecimiento del ingreso se iguala a los costes totales.

Si caracterizamos la medida del crecimiento del ingreso en
analogia con nuestra terminologia de los costes y en armonia con
el lenguaje vulgar como ingreso marginal, obtendremos la regla
fundamental del principio del luero econémico:

X) Los COSTES MARGINALES Y EL INGRESO MARGINAL DE LA VE-
LOCIDAD DE PRODUCCION MAS FAVORABLE SE IGUALAN ENTRE Si.

Al ingreso marginal, que no es otra cosa que el primer cociente
diferencial de la funcién de ingreso, lo denominaremos con el
signo E’(x), con lo que obtendremos nucvamente nuestra regla
fundamental de la ecuacion E’(s) = K’ (s).

(56) Si se supone que b(x) es una funcién conminua de x. (Ver apar-
tado G.)
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Antes de continuar representaremos graficamente dicha regla
en la figura 5. Escogeremos como curva de ingreso la dada por
Barone (57). )

En nuestro caso, la curva del ingreso sigue una trayectoria en-
tre ¢ y d por encima de la curva de costes totales. Aqui, por lo
tanto, el beneficio resultara positivo. Pero nosotros lo que busca-
mos es el punto en el cual éste sea maximo. Dicho punto se ca-
racteriza, como expresa la regla fundamental, por el hecho de que
las dos tangentes a la curva de ingreso y de costes son paralelas
para la misma velocidad de produccién. Para hallarlo, cubriremos
la totalidad de la superficic con curvas que sean paralelas a la
curva del ingreso (58). Las tangentes a puntos del grupo de curvas
que tienen abcisas comunes, son paralelas. Una de dichas corvas
es tangencial a la curva de costes totales, es decir, que tiene una
tangente comin con ella. El punto de contacto S es el punto bus-
cado. Su abcisa s representa la velocidad de produccién més fa-
vorable.

T O es el beneficio neto (59).

T A es el beneficio bruto.

T O puede ser negativo cuando T se encuentre por encima de O.

T A es siempre positivo, es decir, T se encuentra siempre por
debajo de A. A

De todas las proposiciones establecidas para demostrar nuestra
proposicién fundamental, se deduce otro nuevo principio:

X1) PARA VELOCIDADES DE PRODUCCION QUE SEAN MENORES QUE
LA MAS FAVORABLE (aunque se encuentren muy préximas a s) EL IN-
CRESO MARGINAL SERA MAYOR QUE LOS COSTES MARGINALES; PARA VE-
1.OCIDADES DE PRODUCCION MAYORES QUE EL 6PTMO (aun cuando no
s¢ diferencien apenas de s) EL INGRESO MARGINAL RESULTA MENOR
QUE LOS COSTES MARCGINALES.

Esto significa graficamente (ver fig. 5) que a la izquierda del
punto S la curva del ingreso crece con mayor intensidad que la
curva dec costes totales, y a la derecha de dicho punto, con menor
intensidad que dicha curva.

(57) BARONE-STAEMELE: Grudzuge, pag. 175 y fig. 48.

(58) Dichas curvas forman un grupo que viene dado por la sigmiente
ecuacion diferencial dy = E (x) .dx.

(59) Hay que tener en cuenta que TO es el valor negativo de OT.
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De aqui se deduce que sélo cuando existe una velacidad de
produccién, para la que el ingreso marginal sobrepasa a los costes
marginales y velocidades de produccién mayores, para las que el
ingreso marginal resulta menor que los costes marginales, es po-

.
o

Ynidades monelarias (costes)
()

L P4 ; >~ :
ay ,’ / - - S Uhidades de bien {produccion)

Figura 8.

sihle obtener una determinada velocidad de produceion. Pero es-
tas condiciones no resultan suficicntes, en el sentido de que siem-
pre deben darse velocidades de produccién cuyos costes variables
resulten menores que el ingreso, para que exista efectivamente
una produccion. Ya que la empresa no podra soportar nunca una
pérdida que ascienda a una cantidad mayor que la de sus costes
fijos.

Para percatarnos de la necesidad de las condiciones arriba es-

25
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tablecidas, vamos a averiguar cuales son las consecuencias quo sc
dan cuando no se satisfacen dichas condiciones. Dos casos diferen-
tes resultan posibles:

a) A partir de una determinada velocidad de produccién, los
costes marginales resultan menores que cl ingreso arginal. Esto
cignificaria que la derivada del ingreso respecto a la velocidad de
produccion —dicha derivada podemos denominarla, analogamenie
que a los costes marginales y al ingreso marginal, beneficio mar-
ginal— seria siempre positiva para velocidades de produccién su-
ficientemente grandes. Pero esto implicaria también que el benefi-
cio para dichas velocidades de produccion mayores creceria de
manera monétona. Por lo tanto, para alcanzar el maximo benpefi-
cio, la empresa hahria de aumentar su velocidad de produccion
ad infinitum; sin embargo, alcanzaria su objetivo. Esta situacion,
«n la que la empresa deberia producir “infinitamente™, es evidente
que resulta imposible, ya que implicaria la derogacion del prin-
cipio de la escasez. De todo ello se infiere un importante prin.
cipio:

XII) Es IMPOSIBLE UNA SITUACION EN LA QUE LOS COSTES MAR-
GINALES SEAN MENORES QUE EL INGRFSO MARGINAL PARA TODAS 1.8
VELOCIDADES DE PRODUCCION QUE SOBREPASEN A UNA VELOCIDAD DE
PRODUCCION DETERMINADA,

b) El segundo caso ¢s aquel en el que los costes marginale:
sean mayores que el ingreso marginal para todas las velocidades
de produccion.

Aqui el ingreso seria siempre menor que los costes variablee.
La empresa sufriria ¢l minimo de pérdidas si cesase de funcionar.
Obtenemos asi el principio sizuiente:

XIII) Si1 LOS COSTES MARGINALES SON MAYORES QUE EL INGRE-
SO MARCINAL PARA CUALQUIER VELOCIDAD DE PRODUCCION, NO PODRA
TENER LUGAR PRODUCCION ALGUNA.

Vemos, por lo tanto, que las condiciones enumeradas deben
ser realmente satisfechas para que, en virtud del principio del
lucro econémico, tenga lugar la produccion.

Generalizando, se puede resumir el resultado de nuestra inves-
tigacion en el siguiente principio:

X1V) PARA QUE PUEDA TENER LUGAR UNA PRODUCCION DEBE EXIS-
TIR UNA VELOCIDAD DE PRODUCCION DISTINTA DE O, QUE HAGA UN
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MAXIMO DEL BENEFICIO, EL CUAL ES EL LIMITE SUPERIOR DF LA FUN-
CION DE BENEFICIO.

Si el empresario reduce la velocidad de produccion para la que
el ingreso marginal es igual al coste marginal, llegara a una situa-
cion en la que el incremento del ingreso sea mayor que el incre-
mento del coste. Con ello pierde un cierto beneficio. Si se desvia
desde la velocidad de produccién cstablecida hacia arriba, alean-
zara una situacién en la que el incremento del coste sea mayor
que el incremento del ingreso. Con esto sufrira una pérdida.

4. Debemos atn establecer otra importante consecuencia que
s¢ deduce del principio fundamental. De la ecuacion

E (s) = K’ (s)

Se deduce s. Sin embargo, esta ecuacién es completamente in-
dependiente de la altura de los costes fijos. Estos pueden tener
cualquier valor, sin que s varie. Ya que como los costes fijos tie-
nen ¢l mismo valor para todas las velocidades de produceidn, el cre-
cimiento de los costes totales seri idéntico al de los costes va-
riables. Obtencnios asi ¢} siguiente principio:

XYV) Los cOSTES FIJOS SON IRRELEVANTES PARA LA DETERMINA-
CION DE LA VELOCIDAD DE PRODUCCION OPTIMA s. (Sélo influyen so-
bre la magnitud del beneficio para la velocidad de produccion s.)

En virtud de la ecuacién K’ (x) = K’ (x) nuestro problema
de maximos es idéntico a la determinacién de Ja méxima diferen-
cia existente entre el ingreso v los costes variables. Es, por lo tanto,
indiferente el averiguar aquella velocidad de produccién que hace
maximo el beneficio neto o el de aquella otra que hace maximo el
beneficio bruto. Por beneficio bruto vamos a entender la diferencia
entre el ingreso y los costes variables; en el beneficio bruto se en-
cuentran, por lo tanto, incluidos la totalidad de los costes fijos.

De aqui se deduce también que si dividimos a voluntad el he-
neficio bruto en beneficio neto y costes fijos, no variari en nada
la determinacién de la velocidad de produccion mas favorable.
También el minimo de la explotacién permanece inalterado por
una determinacion arbitraria. Sélo el éptimo de la explotacion de-
pende también de los costes fijos.
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11

1. Vamos a considerar ahora el caso de la libre concurrencia.
Hemos definido ésta (60) como aquella situacién de mercado en
la que el precio debe ser considerado como independiente de la
oferia, es decir, de la velocidad de produccion de la empresa.
Aqui el ingreso es, por lo tanto, el producto de la velocidad de pro-
duccién discrecionalmente variable por un precio fijo. Es, por lo
tanto, una funcién lineal de la velocidad de produccién propor-
cional a esta iltima. El factor de proporcionalidad es el precio.

El ingreso marginal no es otra cosa que el precio de merca-
do (61). Se deduce asi, para el caso de la oferta en régimen de
concurrencia con arreglo a la proposicién fundamental del prin-
cipio del lucro econémico la siguiente regla:

XVI} EN EL REGIMEN DE LIBRE CONCURRENCIA LA VELOCIDAD DE
PRODUCCION OPTIMA ES AQUELLA PARA LA CUAL LOS COSTES MARGINA-
LES RESULTAN IGUALES AL PRECIO (62).

Vamos a representar graficamente esta situacién, sobre todo,
teniendo cn cuenta que la construccion de la velocidad de pro-
duccién éptima es especialmente sencilla para el caso de la libre
concurrencia. Como el precio es constante, la curva del ingreso se
representa por una recta trazada por el origen con una tangente P.
E) punto mas favorable S de la curva de costes totales se deter-
mina, trazando una paralela a la tangente a la curva de costes to-
tales por el punto E. Su abcisa se obtiene también del punto de
interseccion de la curva de costes marginales con la curva del
preceio, que es sencillamente una paralela al eje de las abcisas,
trazada a la distancia P. La proposicién XI se modifica para la
libre concurrencia como sigue: Como en nuestro caso el ingreso
marginal es igual al aumento de la inclinacién de la tangente a la
curva de costes tolales en ¢l punto S, podemos decir que la curva de
costes totales crcee con menor intensidad que la tangente a la iz-

(60) Véase A. MarsHaLL, ob. cit., libro V,

(61) E(x) =xP: con lo que E’(x) =p.

{62) Este principio expresa una vieja y conocida verdad; ver, por ejem-
plo, Counnor; Untersuchungen iiber die mathematischen Grundlagen der Theo-
rig des Reichtums, Jena, 1924, pag. 48 {(capitulo VIII, segunda ecuacién}.
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quierda del punto S, y con mayor intensidad que dicha tangente a
la derecha de ese punto. Pero esto solo es posible cuando la curva
do costes totales es céncava hacia abajo cn el entorno del punto S;
con otras palabras, se cumple aqui la ley del ingreso decreciente.

——
N
N

Unidodes monelarias tostes)

7 s
I 4
) / Unidades ds ben (prodluccion]

T}

Figura 6.

S es, por lo tante, sicmpre mayor que b. Vamos a averiguar, ade-
mas, cusles son las consecuencias que se dan cuando no sc cumple
la condicion de que el ingreso sea decreciente, es decir, cuando la
produccién sigue la ley de la productividad creciente o constante.
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a) Si la produccién cumple la ley de la productividad crecien-
te nos encontramos ante dos posibilidades:

@) Bien son los costes marginales menores que el precio a
partir de una determinada velocidad de produccién; entonces nos
encontramos con los supuestos del principio XII. Tal situacion es,
por lo tanto, imposible,

8) O los costes marginales son mayores que el precio para to-
das las velocidades de produccién; entonces nos encontramos con
los supuestos del principio XIII, es decir, que en dicho caso no
puede tener lugar ninguna produccidn.

Si hemos supuesto la existencia de una economia de concurren-
cia donde rija el lucro econémico, no podremos ya establecer la
hipétesis de que la produccion siga la ley del ingreso oreciente.

b) Lo mismo ocurre en lo concerniente a la ley de la produc-
tividad constante. Aqui los costes marginales son menores o mayores
que el precio. En el primer caso se encuentran dertro de los supues-
tos del principio XII; en el segundo, de la proposicién XIII. Y como
siempre es posible un precio que sobrepase a los costes margina-
les (constantes), podremos también decir: los supuestos “Econo-
mia de concurrencia luerativa™ y “Ley del ingreso constante™ son
incompatibles.

Obtendremmos asi el importante principio siguiente:

XVII) UNA ECONOMIA DE CONCURRENCIA LUCRATIVA Y UNA PRO-
DUCCION QUE SIGA LA LEY DEL INGRESO CRECIENTE O CONSTANTE SON
INCOMPATIBLES.

Esta proposicién es formalmente valida independicntemente de
la duracién del periodo de tiempo de Marshall. Por este hecho
adquiere atin mayor importancia. Ya que la ley del ingreso cre-
ciente 86lo resultara valida en casos especiales para la empresa
individual, suponiendo que los medios de produccién indirectos
son invariables (63). Adquiere, sin embargo, importancia si sc
amplia el campo de observacién sobre un periodo de tiempo de
Marshall mas prolongado, y se considera la produccién suponiendo
que todos los medios de produccién son variables, cuando, por lo

(63) Ver BicHeR, la ley de la produccion en masa en: Die Entstebung
Volkswirtschaft. Tubinga, 1921, pigs. 95 y 98 (ejemplo para la ley de la pro-
ductividad creciente). ’
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tanto, se igualan entre si todos los niveles dc aplicacién posibles.

Podemos completar la consideracién hecha anteriormentc con
otra nueva proposicién:

XVIII) Sr uNA EMPRESA HA DE FUNCIONAR PARA CUALQUIER NI-
VEL DE PRECIO EN UNA ECONOMiA DE CONCURRENCIA LUCRATIVA, SUS
COSTES MARGINALES PARA VELOCIDADES DE PRODUCCION CRECIENTES
DEBERAN CRECER POR ENCIMA DE CUALQUIER LIMITE.

Si no so diese este caso, es decir, si existiese un limite supe-
rior para los costes marginales, nos encontrariamnos en el caso
de un precio que sobrepasaria dicho limite superior con la situa-
cién expresada en el principio XII,

De todos los principios examinados se deduce lo siguiente: Una
unidad econémica lucrativa en régimen de concurrencia puede po-
seer latentes varias posibilidades de produccion que cumplan la
lev del ingreso creciente o constante, y que se vncuentran latentes
s0lo por el hecho de que las funciones de costes marginales co-
rrespondientes sobrepasan al precio para todas las velocidades de
produccién. Pero si el precio crece, puede darse el caso de que
las posibilidades de produccion latentes no sigan ya en tal estado.
Para dichas posibilidades de produccién debe ofrecer la forma de
organizacién de concurrencia de la produccion social otra forma
distinta de organizacién. El misme principio resulta valido mu-
tatis mutandis para posibilidades de produccion que sigan la ley
de la productividad decreciente, pero cuyos costes marginales posean
un limite superior, y este nltimo resulte rebasado por el nrecio.

3. Podemos establecer, ademas, otro principio en lo referen-
te a la velocidad de produccién mas favorable. Sabemos que para
¢l minimo de la explotacién, el precio ha de ser mayor que los
costes variables medios pars que exista una produccién. Por lo
tanto, los costes marginales de la velocidad de produccién mas
favorable son también mayores que los costes marginales de la
velocidad de produccion minima. Como ambas velocidades de
produccion pertenccen a la rama creciente de la funcién de cos-
tes marginales, tendremos que la velocidad de produccién mas
favorable siempre debera ser mayor que el minimo, para que exis-
ta una produccion. Obtenemos asi el siguiente principio:

XIX) La cONDICION PARA QUE EN UNA ECONOMIA DE CONCURREN-
ClA UNA EMPRESA PRODUZCA, ES QUE EL PRECIO HABRA DE SER MAYOR
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PARA EL MINIMO DE LA EXPLOTACION QUE LOS COSTES VARIABLES ME-
DIOS; ENTONCES LA VELOCIDAD DE PRODUCCION MAS FAVORABLE AL
CANZADA SERA MAYOR QUE LA MINIMA. ESTA ULTIMA CONSTITUYE EL
LiMITE INFERIOR DE TODAS LAS VELOCIDADES DE PRODUCCION MAS Fa-
VORABLES QUE RESULTEN POSIBLES,

Este enunciado puede formularse también mas abreviadamente,
de la siguiente manera:

XIX a) LA VELOCIDAD DE PRODUCCION MAS FAVORABLE EN EL
REGIMEN DE CONCURRENCIA TIENE COSTES VARIABLES PROGRESIVOS.

Este hecho resulta perfectamente claro a la vista de la figu-
ra 6. El beneficio neto viene representado por TO (64), y el be-
neficio bruto por T A. T O puede eer también negativo. Este caso
se da cuando T se encuentra por encima del origen. T A es siem-
pre positivo. Por ello, T se encontrara siempre por debajo de A.
Pero sabemos que las tangentes a la curva de costes totales que
corten al eje de las ordenadas por debajo del punto A, pertenecen
a puntos que se encuentran a la derecha del minimo de la explo-
tacion Q.

Dado quo los costes variables se diferenciaran menos de los
costes totales, cuanto mas prolongado sea el periodo de tiempo de
Marshall, vemos que, a largo plazo, e} limite inferior de las ve-
locidades de producciéon mds favorables se aproximara cada ver
mas al optimo de la explotacidon. (Se dcbe destacar y tener en
cuenta constantemente la dependencia en que se encuentra el con-
tenido de nuestro enunciado formal con respecto al periodo de
tiecmpo de Marshall.)

Dentro de los limites aqui citados, la situacién de la velocidad
de produccion mas favorable varia; dependera del precio. Si el
precio es menor que los costes medios en el 6ptimo de la explo-
¢ién, la velocidad de produccién mas favorable se encontrara en-
irc el minimo y el éptimo de la explotacién. El beneficio neto
scra megativo. La empresa sufrira en este caso una pérdida. Una
parte de los costes fijos no sera cubierta. Si el precio es mayor que
los costes medios en el minimo de la explotacién, la velocidad de
produccién mas favorable se encontrari mas alla del optimo de la
explotacién. El beneficio neto serd positivo. La empresa obtendra

(64) Ver nota 59.
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entonces un beneficio neto que supera a los costes fijos. Pero la
velocidad de produccion mas favorable sélo coincidira con el 6p-
timo de la explotacién, cuando el precio resulte igual al minimo
de "los costes medios. Entonces el beneficio neto sera nulo. El
heneficio bruto sera igual a los costes fijos.

Lo expuesto nos indica que, cuando existe régimen de concu-
rrencia, podemos considerar a la velocidad de produccion o a la
oferta correspondiente de la empresa en la unidad de tiempo
como funcidn del precio. A cada precio correspondera una deter-
minada velocidad de produccién mas favorable s, que se obtiene
partiendo de la ecuacion K’(s) — P. Si dicha ecuacién tiene va-
rias raices que satisfagan la segunda condicién del maiximo (65),
se escogera siempre aquella que ofrezca el mayor beneficio. Se es-
tablece asi una dependencia univoca de la velocidad de produc-
cion mdas favorable s con respecto al precio P. Si la curva de cos-
tes totales cs normal, esta funcién resultara idéntica a la funcién
inversa de K’ (x) para todos los valores de x > gq.

Con esto hemos obtenido una nueva funcién:
s = s (P).

Esta funcién es la funcion de oferta de la empresa. Indica qué
velocidades de produccion ha de alcanzar y ofrecer la empresa en
el mercado a un precio dado. Como funcién inversa a la de los
costes marginales, es monétonamente crecientec para x> ¢. Con
arreglo al enunciado XVII, las funciones de oferta monétonas de-
crecientes o constantes resultan incompatibles con la unidad eco-
némica lucrativa que se encuentre en régimen de concurrencia.
También hay que tener aqui en cuenta el principio XVIIL

111

1. Si suponemos que la empresa disfruta de una situacion de
monopolio en el mercado, llegaremos a resultados que seran, en
parte, totalmente distintos. En este caso, el precio del bien pro-

(65) Cf. principio (XIX).
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ducido y ofrecido por la empresa serd uga funcidn mondtona de-
creciente de la velocidad de produccion (66).

El precio y el ingreso marginal son aqui diferentes. La repre-
sentacién geométrica de esta situacion es algo complicada. Por ello,
tendremos que hacer un examen previo en la figura 7.

v nidades monelarias (costes)

tn

1)
T ket 108 —\

0 h J 1 (/ﬂl'o'ﬂdé;l'; bien (frodu«ra'nl

Figura 7.

6(_;} es la curva de demanda, es decir, lu curva del precio.
El ingreso correspondiente a una cierta velocidad de produccién
OD es (OD.DC), es decir, el area comprendida en el cuadrila-
tero O DCF. A otra determinada velocidad de produccién (ma-
vor) OD, correspondera el ingreso OD.C.F.. El incremento del in-
greso sera

OD.CF: — ODCF = DD.CH — F.HCF.

Construimos ahora el cuadrilitero GG.C.H cuya drea es igual

(66) Ver capitulo I, apartado 2, 1V, 2.
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a Ja del cuadrilatero F,HCF. Llcgamos a este resultado trazando
F.G paralela a CC. Entonces los dos triangulos HC.C y HF.G
seran semejantes, ya que tienen angules iguales. Podremos estable-
cer entonces la proporcion: HC, : HC = HF, : HG, o bien la igual-
dad de productos:

HC.HF. —= HC.. HG.

Con lo que €l cu'adri]étel;o DD.G.G sera ¢l incremento del in.
zreso, cuando la velocidad de produccion OD aumente en DD..

¢

Unidades monetarias (costes)
=

AN

Figura 8.

La medida del incremento del ingreso es igual al area del cua-
drildtero DD:G.G, dividido por el incremento de la velocidad de
DD:..DG

DD
marginal correspondiente a la velocidad de produccién OD, lo ob-
tenemos haciendo que DD: tienda a O, es decir, que D, tienda a D.
Entonces la secante CC, se transforma en la tangente a la curva
de precios en el punto C.F, coincidira con F. La construccién del

produecion, es decir, por DD.. Pero = DG. El ingreso
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ingreso marginal se obtendra andlogamente. La figura 8 representa
dicha construccion:

FG es paralela a CT; DG es el ingreso marginal correspondien-
te a la velocidad de produccién OD. Practicando esta comstruccién
para cada punto del eje de abcisas, se obtienen los puntos que
constituyen la curva del ingreso marginal, que corresponde a la
curva de precios CP. La curva del ingreso marginal se encuentra
por debajo de la curva del precio. Ya que esta iltima es monéto-
na decreciente. Lo mismo ocurre con sus tangentes respectivas.
Por consiguiente, cada puato G se encontrara por debajo del pun.
to correspondiente C. Si designamos como la pendiente del pre-
cio a la tangente del dngulo agudo comprendido entre la tangente
a la curva del precio y el eje de abcisas, obtendremos una expre-
sion o término determinado para la magnitud GC. Tenemos que

OD — FC
4 CTO = <& GFC
TG (¢ GFC) = OD . TG (¢ CTO)

Por lo tanto, la curva del ingreso marginal se encuecntra por
dchajo do la curva del precio en la cuantia equivalente al producto
de la velocidad de produccién por la disminucién del precio. Para
GC podemos obtener, ademas, otra expresién. Denominamos, como

se haco habitualmente (67}, al cociente -T—(—:— elasticidad de la de-

manda en el punte C. Tenemos que los tridangulos TCD y FGC son
semejantes, ya que sus angulos son iguales. Por consiguiente,
si tenemos en cuenta la proporcion GC : GF = DC : TF y que
GF = CU, podremos establecer la formula:

N ¢

GC = DC : 1
es decir, la curva del ingreso marginal se encuentra desplazada
hacia abajo (68) alrededor del cociente constituide por el precio
y la elasticidad de la demanda con respecto a la curva de precios.

(67) Darton: The inequality of incontes, pags. 192 y sigs.
(68) La construccion de la curva de la productividad marginal resulta
especialmente sencilla cuando la curva del precio es lineal. Entonces sélo bace
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Estas advertencias preliminares nos llevan, junto con cl prin-
cipio fundamental de la economia lucrativa, al establecimiento de
los tres principios siguientes:

XX) La VELOCIDAD DE PRODUCCION MAS FAVORABLE DE UNA EM-
PRESA QUE SIGA EL PRINCIPIO DEL LUCRO Y DISFRUTE UNA POSICION DEL
MONOPOLIO, ES AQUEL EN QUE EL PRECIO RESULTA IGUAL AL COSTE
MARGINAL.

XX a) La DIFERENCIA ENTRE EL PRECIO Y LOS COSTES MARGINA-
LES DE LA VELOCIDAD DE PRODUCCION MAS FAVORABLE DE UNA EMPRESA
MONOPOLISTICA Y LUCRATIVA ES IGUAL AL PRECIO DE DICHA VELOCIDAD
DE PRODUCCION DIVIDIDO POR LA ELASTICIDAD DE LA DEMANDA (69).

XXI) EN EL cASO DEL MONOPOLIO EN UNA PRODUCCION QUE SE
ENCUENTRE DIRIGIDA POR EL PRINCIPIO DEL LUCRO, EL PRECIO REALIZADO
ES SIEMPRE MAYOR QUE LOS COSTES MARGINALES DE I.A VELOCIDAD DE
PRODUCCION MAS FAVORABLE,

Al ultimo principio podemos ain anadir lo siguiente: El precio
superara a los costes marginales tantoc mas cuanto menor sea la
elasticidad de la demanda. Por el contrario, si la elasticidad de la
demanda es muy grande, el precio sera casi igual a los costes mar-
ginales. Nos encontramos aqui con una aproximacién a los supuestos
de la libre concurrencia. De hecho, para el caso de 1a libre compe-
tencia, el precio se puede considerar también como funcién de la
velocidad de produccién: a cada velocidad de produccién le co-
rresponde ¢l mismo precio. La representacion grafica de dicha fun-
cion es una paralela al eje de las x. Una funcién de demanda que
tenga una gran elasticidad tendra una trayectoria que apenas se
diferenciara de las paralclas. En este sentido, el caso de la libre
concurrencia, tal y como nosotros la hemos definido, se puede con-
aiderar como el cago limite del monopolio, cuando la elasticidad de

falta determinar uno de la curva de la productividad marginal. La linea que
une dicho punto con el punto de interseccién de la curva del precio (que
aqui es una recta) y el eje de ordenadas, es la curva de la produciividad
marginal buscada.

(69) Sobre esta cuestién: AmORO0SO, ob. cit, pag. 10, que expresa dicho

principio por una férmula: p—m:-%—‘ donde p representa el precio

(prezzo), en los costes marginales (costo marginale) y ¢ la elasticidad de la
demanda.
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la demanda crece ilimitadamente. La libre coneunrrencia real no
rebrcsenta, en lo que rcspecta a cada empresa, este caso limite
(para el cual la elasticidad se puede considerar formalmente como
ilimitada), sino el caso del monopolio con una demanda cuya elas-
ticidad sea muy grande; sin embargo, se puede hacer esta conside-
racion, en la forma de la libre concurrencia, en el sentido por nos-
otros expresado, sin cometer un gran error. Sin embargo, ha de
tenerse siempre presente que se trata de un caso limite y que, por
lo tanto, sélo refleja la realidad de una manera aproximada.

2. Hemos demostrado mas arriba que una produccién en ré-
gimen de libre concurrencia y lucrativa no ‘siempre se pone en
marcha porque, bajo los supuestos de la economia de libre concu-
rrencia, no siem.pre existe una velocidad mas favorable que haga
el beneficio miximo y determine con ello €l nivel de produccién
a realizar.

Nos planteames ahora la pregunta de si en el caso del monopolio
existe siempre una velocidad de producecion mas favorable, es decir,
si en ese caso la produccién puede ser siempre determinada por los
principios reguladores supuestos. Los razonamientos que so expo-
nen a continuacién nos muestran que la respuesta debe ser afir-
mativa.

Para poder desarrollar con éxito nuestros razonamientos heinos
de cstablecer una.determinada propiedad de ]a demanda: En una
economia determinada existe siempre un limite superior para la
suma total que ha de gastarse en una determinada clase de bien en
la unidad de tiempo. Esta afirmacién resulta evidente. Su demos-
tracién se deduce del principio de la escasez y del teorema de la
utilidad marginal. Prescindimos, sin embargo, de dicha demostra-
¢ién, ya que rebasa los limites de este trabajo. Esta afirmacién la
consideramos como un postulado para todas las funciones de de-
manda con que nos encontramoe; ademas una investigacion nos in-
dicaria que tampoco se pueden dar otras funciones de demanda.

De aqui se deduce que el heneficio también ha de tener un Ji-
mite superior, ya que se encuentra limitado hacia arriba por el
ingreso, Claro que existen velocidades de produccién cuyo beneficio
se diferencia tan poco del limite superior del beneficio, que la
diferencia desde el punto de vista conémico puede ser desprecia-
da (0,0001 Pfg); cada una de estas velocidades de produecién es
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“mas favorable”, siempre que a la empresa le resulte rentable el
producir.

Obtendremos aqui el importante principio siguiente:

XXI) LA PRODUCCION MONOPOLISTICA ORIENTADA HACIA EL LU-
CRO FUNCIONA SIEMPRE.

Este principio implica una diferencia fundamental con respecto
a la economia de concurrencia. (Comparcse con el principto XVIIL)
De esta garantia de funcionamiento se infiere que algunas ramas
de la produccion pueden escoger entre la organizacién de la concu-
rrencia y Ja monopolistica, en tanto que rija el principio del lucro,
mientras que otras sélo s¢ encuentran adscritas a la organizacion
monopolistica. Por lo tanto, una rama de la produccién organizada
en régimen de concurrencia pasara al régimen de monopolio, en
cuanto varien correspondientemente las condiciones de produc-
cion (70). Podemos también indicar el proceso de transformacién de
dicha organizacion. Si aparece en una rama de la produccién deter-
minada una empresa que cumple sobradamente la ley de la produc-
tividad creciente, por ejemplo, para todas las velocidades de produe-
cién que resulten necesarias para la satisfaccion de la demanda,
desplazara del mercado a todas las demas empresas al ampliar su
produccién y conquistara de esta manera una posicién de monopo-
lio. Otra forma distinta se daria en el caso de que todas o la mayo-
ria dc las empresas de una rama de la produccién cumplan la ley
de la productividad creciente cada vez con mayor amplitud por el
desarrollo de las fuerzas productivas, y que para poder sostenerse,

{70) Se observa que un estadio intermedio, es decir, la libre concurren.
cia para uwnas pocas empresas no resulta posible sin determinados supuestos
adicionales (de esta opinién son EvceivortH y PArero; en contra, Counnort;
ScHNEIDER, en Azhc. f. Soxiofwissenschaft u Soziafpolitik, 1930; ver Amoroso,
obra citada, pigs. 13 y sigs.). El problema ha sido extensamente estudiado
por KURT Sting: Diepolytische Preisbildung, “Jahz biicher fiir Nationaléko-
nomie und Statistik™, 1931, pags. 761 y sigs. Algunos de los caracteres alli
relacionados quizi resnlten poco satisfactorios. A la “formacién del precio
hiperpolfitico” se le concede escasa importancia. Quiza STiNG sea demasiado
optimista cn lo que se refiere a la inclinacion “poli-politica” del oferente.
Ver, ademas, Atoo Crosara: Della identitd deiconcetti astratti dimonopilio....
“Giornale d. E.”, 1930, page. 25 y sigs.
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eonociendo la situacion general concluyan entre si acucrdos de
“cartel”,

v

Tenemos que ocuparnos ahora de la concurrcncia modifica-
da (71), es decir, del caso en el que el precio es una constante y la
venta dependc de los costes de venta, mientras que, por el contra-
rio, los costes de produccion vienen determinados por dicha me-
dida. El problema que aqui se plantea es otra vez el de la de-
terminacién de la velocidad de produccion mae favorable. Bus-
camos una velocidad de produccién, cuyos costes de produccion
incrementados en los costes de venta, que resultan necesarios para
vender la cantidad de producto producida en la unidad de tiem.
po, alcance un ingreso maximo, es decir, el mayor beneficio po-
sible,

Los costes totales tienen aqui, como indicamnos en la definicion

de la concurrencia forzada, la forma K (x) + C (x) = A (x).

Si consideramos a A (x) igual que a K (x), obtenemos el si-
wuiente principio:

XXIII) LA CONCURRENCIA MODIFICADA CUMPLE EXACTAMENTE LAS
MISMAS LEYES QUE LA CONCURRENCIA PURA, SI SE TOMAN COMO COSTES
TOTALES DE LA EMPRESA CORRESPONDIENTE LA SUMA DE LOS COSTES DE
PRODUCCION Y DE LOS COSTES DE VENTA.

Como con arreglo a nuestros supuestos dche existir identidad

entre la cantidad vendida y la cantidad producida, A (x) tendri
formalmente el mismo significado que K (x) en el caso de la libre
concurrencia normal. Como todos nuestros principios son de tipo
formal, se infiere de ellos la afirmacién que acabamos de esta-
blecer. ,

El caso de la concurrencia modificada deberfa destacavse es-
pecialmente, ya que en la prictica se observa que las explotacio-
nes no llegan a alcanzar las velocidades de produccién mas favo-
rables, por faltar una venta suficiente. Aqui deben ser, pues,
incluidos los costes de venta para que la ley “coste marginal igual
precio” conserve su validez.

(1) Ver capitulo I, apartado 2, 1V, 3.
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5. La oferta de la empresa segin el principio de la satisfaccion
de las necesidades

Vamos ahora a sustituir el principio del lucro por el principio
de la satisfaccion de las necesidades, y observar qué consecuencias
surgen de la conexidn de este principio con los demas, dejando in-
variables las premisas establecidas. Pretendemos, pues, estudiar
sucesivamente el efecto de dicho principio en la economia de con-
currencia, en la economia organizada monopolisticamente y en la
economia de concurrencia modificada, para detenernos en el caso
especial que se plantea cuando el precio es indeterminado y sélo
se conoce la cantidad demandada.

I

De la definicién del principio de la satisfaccion de las necesi-
dades se deduce que la produccién orientada con arreglo a dicho
principio c¢s generalmente indeterminada c¢n el caso de la concu-
rrencia; es decir, cuando el precio viene fijado y la cantidad que
se puede vender es discrecional. Sabemos que un precio cubre los
costes totales de una velocidad de produccién determinada cuando es
igual a los costes medios correspondientes o bien los supera. De aqui
se deduce que una preduccién no puede tener lugar cuando para una
velocidad de produccién determinada, no alcanza unos costes medios
que sean menores o iguales al precio, pero que, segin dicho prin-
cipio, se puede realizar cualquier velocidad de produccidon cuyos
costes medios sean iguales o menores que el precio; de este prin-
cipio, tal y como lo hemos formulado mas arriba, no podemos
deducir ninguna indicacién sobre cual de dichas velocidades de
produccién deba ser realizada. Sélo en el caso excepcional de que
una sola rama de la produccién no tenga costes medios mayores
al precio quedara determinada univocamente la produccién por
dicho principio. Esta velocidad de produccién evidentemente no
podria ser sino la éptima. Aqui el precio y los costes medios se igua-
larian. La empresa alcanzaria el éptimo de la explotacién con
arreglo al principio de la satisfaccion de las necesidades. En Jos
demas casos sélo podria alcanzarse una determipacién univoca de

26
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la produccién por un principio adicional. Se podria establecer, por
ejemplo, que la empresa ha de realizar siempre el éptimo de la
explotacion sin tener en cuenta la altura del precio, supuesto que
pueda tener lugar una produccién. O bien se establece que se debe
ofrecer la mayor cantidad posible al precio correspondiente. Cual-
quicra_de dichos dos principios complementarios nos llevaria en
muchos casos a una determinacién univoca de la produccién, ha-
ciendo posible un equilibrio econémico-social. Pero dichos prin-
cipios serian inoperantes en el caso de que los costes fuesen re-
gresivos. Ademas, el segundo principio tampoco resultaria til, en
el caso de que los costes medios comenzasen a crecer a partir de
una determinada velocidad de produccién, pero permaneciendo
siempre por debajo del precio; en dichos casos no resultaria posi-
ble una organizacion de la produccién en régimen de concurrencia.

Si no adoptamos dichos principios subsidiarios, la organizacién
de la produccién en régimen de concurrencia resultara posible en
el sentido de¢ que no existe ninguna tendencia hacia un aumento
excesivo de la produccion, que haga desaparecer la concurrencia;
pero para ello el precio ya no resulta utilizable para igualar de-
manda y oferta, ya que no puede determinar de una manera uni-
voca la oferta. Como, sin embargo, la posibilidad de considerar la
libre concurrencia bajo la forma de “precio constante, oferta dis-
crecional” se basa en el supuesto del equilibrio, podremos estable-
cer el siguiente principio:

XXIV) EL PRINCIPIO DE LA SATISFACCION DE LAS NECESIDADES
CON EXCLUSION DE OTROS PRINCIPIOS SUBSIDIARIOS SOLO RESULTA
COMPATIBLE CON EL SUPUESTO DE LA LIBRE CONCURRENCIA EN CASOS
ESPECIALES.

Tampoco los dos principios que hemos denominado subsidiarios
nos ofrecen siempre una conciliacién del principio de la satisfac-
cion de las necesidades y de la libre concurrencia. Dicha conci-
liacion falta en especial en 1odos aquellos casos en los que faltaria
bajo el supuesto del principio del lucro.

1}

Otra cosa ocurre en el caso de una produccién organizada mo-
nopolisticamente.
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Resulta entonces valido el siguiente principio:

XXYV) EL PRINCIPIO DE LA SATISFACCION DE LAS NECESIDADES
JUNTO CON LOS PRINCIPIOS SUBSIDIARIOS DE QUE SE DEBE PRODUCIR
LA MAYOR CANTIDAD POSIBLE, RESULTA SIEMPRE SUFICIENTE PARA LA
DETERMINACION DE LA PRODUCCION Y EL ESTABLECIMIENTO DEL EQUILI-
BRIO ECONGMICO EN UNA ECONOMiA ORGANIZADA MONOPOLISTICA-
MENTE.

Este principio sélo careceria de validez cuando no sélo la fun-
cion del ingreso tuviese un limite superior que no fuese un valor
de la funcién, y que se aproximase a dicha funcién al crecer la
velocidad de producciém, sino que tambi¢n la funcién de costes
totales tuviese un limite superior, y éste no fuese mayor que el
limite superior del ingreso (72).

Esto, sin embargo, se puede considerar como imposible, Ya que
se daria entonces una velocidad de produccién, a partir de la cual
los costes totales sélo se diferenciarian de su limite superior en
una cantidad despreciable (73). Se podria decir, por lo tanto, que:
a partir de aqui los costes totales son constantes. La experiencia
habitual, sin embargo, nos ensefia que tal situacion no puede llegar
a darse.

En todos los demas casos existe una velocidad de produccién
para la que los costes medios se ignalan al precio y a partir de la
cual ¢l precio resulta menor que dichos costes medios. Esta velo-
cidad de produccion se realiza en virtud del principio de la satis-
faccién de las necesidades y del principio subsidiario mencionado.

fiI

En oposicion a las conclusiones que hemos obtenido bajo el
supuesto del principio del lucro, y que nos indican que no existen
diferencias esenciales entre las situaciones en la libre concurren-
cia y en la concurrencia modificada, en el caso de vigencia del

(72) Es decir, expresado en formulas tendria que ser:
lim E (x) > E (1) para 10dos Jos valores de X 5 — oy limK (x) < limE({x).

XN—>o0 | t-—> &
(73) Ver apartado 4, I
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principio de la satisfaccion de las necesidades se da una situacién
especial para la concurrencia medificada. Al contrario de lo que
ocurre en la libre concurrencia, aqui se encuentra fijada la can-
tidad que se ha de vender. Cantidad que puede ser aumentada
aplicando los costes de venta. Pero en el caso de que rija el prin-
cipio de la satisfaccion de las necesidades no existe ningun incen-
tivo para fomentar la venta. De modo que la velocidad de produc-
cion se puede considerar aqui como un datd dado. Resulta igual
a la cantidad vendida cuando los costes de venta son nulos. Dicha
velocidad de produccion se alcanza cuando los costes medios co-
rrespondientes son menores que el precio.

Para esta situacion vamos a dar una interpretacion mas exacta
del principio de la satisfaccién de las necesidades para ambos
casos:

}. No se pucde obtener ningin precio que sea igual a deter-
minados costes medios.

2. La cantidad demandada no se puede suministrar al precio
ofrecido.

El primer cuso tiene importancia para todas las situaciones de
mercado; el segundo, s6lo para la concurrencia forzada.

1. La tendencia a cubrir los costes debe transformase en el
caso de que aquéllos puedan ser cubiertos; es decir, de que apa-
rezca una pérdida, en una tendencia a lograr la menor pérdida
posible. Esto quiere decir que siempre que, con arreglo al principio
de la satisfaccion de las necesidades, no se pueda lograr ninguna
velocidad de produccién, aquel principio habra de ser sustituido
por el principio del lucro.

2. La tendencia a suministrar la cantidad demandada debe
dirigirse siempre que sea posible por parte de la demanda, en el
caso de que la cantidad demandada no pueda ser suministrada
al precio ofrecido, a suministrar una cantidad, que se¢ diferencic
lo menos posible de la cantidad demandada y cuyos costes resulten
cubiertos por el precio a que se realiza la oferta. Es decir: si no
se puede alcanzar la velocidad de produccién necesaria para sa-
tisfacer la demanda al precio ofrecido, existiran, sin embargo,
velocidades de produccion mas reducidas, que podran ser alcan-
zadas con arreglo a lo establecido en I, realizindose entonces la
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mayor de ellas, siempre que esio sea posible por parte de la
demanda.

También resultaria posible, por lo demas, que la empresa pro-
curasc en casos analogos (por ejemplo, bajo la hipoétesis de los
principios subsidiarios) alcanzar una velocidad de produccion
mayor, empleando costes de venta. Pero no necesitamos profundizar
mas en cste caso especial.

v

Una situacion de mercado que muestra especial relacién con
el principio de la satisfaccion de las necesidades y gque nosotros
no hemos todavia descrito, ya que resulta imposible en el caso de
que rija el principio del lucro, esta constituida asi: Se demanda
una cantidad determinada. En principio el precio no estd deter-
minado. Del principio de la satiefaccién de las necesidades se in-
fiere que el precio de dicha cantidad habri de ser igual a los
costes medios. Ya que solamente entonces se da el suministro mas
barato posible de la cantidad de produccion demandada. Aqui
aparece el priflcipio de la satisfaccion de las necesidades en toda
su pureza, sin que resulten necesarios principios subsidiarios. Mas
tarde veremos que en determinados casos tiene aplicacion el prin-
cipio de la satisfaccién de las necesidades precisamente con dicho
significado, debido al principio del lucro (74).

Heinricnn von STACKELBERG

(Traducido directamente del alemin por Jost
Luis GOmez DeutMmis, Licenciade en Ciencias
Economicas y en Derecho.)

(74)  Ver Theorie des Verrechnungspreises, capitulo 111, apartado 4.



